REVISTA DE ESTUDIOS REGIONALES N° 90, 1.S.S.N.: 0213-7585 (2011), PP. 71-96

Identificacion de sectores de servicios y
de alta tecnologia en la Comunidad Va-
lenciana: ¢Un nuevo cluster mapping?

Identification of service sectors and high te-
chnology in Valencia: a new cluster mapping?

Lluis Miret-Pastor
Maria del Val Segarra-Oina

Angel Peiré-Signes
Universidad Politécnica de Valencia

Recibido, Octubre de 2009; Version final aceptada, Noviembre de 2010.
Palabras Clave: Concentracion econémica, Cluster,

Key words: Economic concentration, Cluster.

Clasificacion JEL: R12, L60, L80

RESUMEN

La influencia del Distrito Industrial en Espana en general, y en la Comunidad Valenciana en
particular, ha condicionado los estudios sobre concentracion econdémica en estos territorios. Existen
diversos trabajos que dibujan el mapa de los Distritos Industriales de la Comunidad Valenciana,
pero estan centrados en sectores manufactureros de tecnologia baja sin referencias a industrias
tecnologicamente avanzadas o a sectores de servicios. Sin embargo, diferentes andlisis advierten
sobre los elevados niveles de aglomeracion de las industrias tecnolégicamente avanzadas y se
aprecia un creciente interés por el estudio de clusters de servicios. El presente trabajo analizara los
niveles de aglomeracion econdémica en diferentes sectores de muy diversa tipologia y los niveles
de especializacion de los Mercados Locales de Trabajo de la Comunidad Valenciana. El objetivo
es realizar un cluster mapping de la Comunidad Valenciana que nos permita comprobar si, junto
a la ya conocida existencia de agrupaciones tradicionales, con una clara tipologia de Distritos
Industriales, existen en la Comunidad Valenciana clusters industriales de tecnologia alta, asi como
clusters de servicios.

ABSTRACT

The influence of the industrial district in Spain, in general, and in the Valencia region in particular,
has influenced economic concentration research of in these territories. There are several studies
that draw the map of the Valencian industrial districts mainly focused on low-tech manufacturing
industries without taking into acount technologically advanced industries or service sectors. On one
hand, different studies warn about an increasing agglomeration level of technologically advanced
industries and, in the other hand, the academic interest on service clusters industries is going up
steadily. This paper will examine the levels of economic agglomeration in different industries and
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its specialization indexes based on local labor markets at the Valencian Community. The objec-
tive of this research is to define the valencian cluster structure that allow us to determine if, high
technological industrial clusters and service clusters can can coexist together with the well known
existence of traditional industrial districts.

1. INTRODUCCION

El estudio de la concentracion geografica y el papel jugado por el territorio
en la competitividad y localizacion industrial ha sido un tema habitual dentro de la
literatura econdmica de la Ultima década (Puig et al., 2008).

Existen numerosos trabajos sobre concentracion econémica en la Comunidad
Valenciana (Garcia y Alama,2000; Soler, 2000 y 2006). De hecho, es uno de los
escenarios preferentes para el estudio de las concentraciones industriales, ya que
se trata de una region con una economia muy diversificaday que presenta el mayor
numero de distritos industriales de Espafna (Boix y Galleto, 2006).

El repaso de la literatura existente nos muestra que los mapas de especializa-
cion econdmica realizados hasta el momento, tanto en la Comunidad Valenciana
(Ybarra, 1991; Giner y Santa Maria, 2002), como a nivel estatal (Boix y Galletto,
2006; Santa Maria, Giner y Fuster, 2004; Costa, 1992), son mapas de Distritos
Industriales. La metodologia empleada se centra en localizar territorios especiali-
zados en sectores manufactureros, de tecnologia baja y con un predominio de las
pequefas y medianas empresas.

Sin embargo, en los Ultimos afos se hace evidente un cambio en el enfoque
tradicional del Distrito Industrial. Por una parte se replantea la necesidad de identi-
ficar el Distrito con niveles escasos de tecnologia y se incide en la relacion existente
entre Distrito e innovacion tanto en sectores manufactureros (Boix y Galletto, 2009;
Boschma'y Ter Wal, 2007), como en sectores de tecnologia elevada (Giner y Santa
Maria, 2009, 2010); por otra parte se abre el concepto de Distrito a nuevos sectores
incluso tan alejados de los sectores manufactureros tradicionales como el turismo o
la industria cultural (Lazzeretti, 2003, Capone y Boix, 2008 o Satagata, 2000).

El concepto de Distrito Industrial ha marcado el estudio académico de la
especializacion territorial en Espafia y en la Comunidad Valenciana. Sin embargo,
el concepto mas popular para el estudio de los territorios econémicamente espe-
cializados es el “cluster”. El concepto de cluster tiene multiples similitudes con el
Distrito Industrial e incluso suelen utilizarse como sindénimos (Tallman et al, 2004)
pero entre las diferencias remarcables (Lazzeretti, 2006) estaria su mayor disposicion
a ampliar su ambito de estudio a los sectores de alta tecnologia o a sectores de
servicios, como el comercio, el turismo o las finanzas (Novelli, 2006; Michael, 2003;
Tortosa, 2002, Soler, 2001).
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No obstante, en Espafia en general y en la Comunidad Valenciana en particular,
los trabajos sobre concentracion econdmica vienen ignorando la posible presencia
de territorios especializados en sectores de servicios o tecnoldgicamente avanzados,
y ello a pesar que la literatura sobre aglomeracion econémica sefiala a los sectores
industriales de tecnologia elevada, como aquellos sectores con un mayor nivel de
aglomeracion econémica (Alonso et al, 2003; Santa Maria, Giner y Fuster, 2005). Para
cubrir este gap, el presente trabajo se plantea como objetivo la elaboracion de un
cluster mapping de la Comunidad Valenciana que no se circunscriba exclusivamente
a sectores industriales y que se base en el célculo de los niveles de aglomeracion
y especializacion existentes.

La consecucion de este objetivo nos permitira comprobar si, junto a la ya
conocida existencia de clusters tradicionales, con una clara tipologia de Distritos
Industriales, existen en la Comunidad Valenciana clusters industriales de tecnologia
media-alta, asi como clusters de servicios.

Con este proposito se seguira la linea metodologica de Brenner (2006), que
primero determina cuantitativamente los niveles de aglomeracion de las distintas
industrias y, posteriormente, trata de localizar el ambito geografico donde éstas se
concretan, lo que en la literatura anglosajona se conoce como “cluster mapping.

Por otra parte, el presente trabajo trata de aportar novedades en dos aspectos
metodologicos claves para el andlisis de la localizacion industrial: el @ambito territorial
analizado y los indices estadisticos utilizados.

Lo habitual en los trabajos sobre aglomeracion es utilizar el municipio (Vilade-
cans, 2000; Santa Maria, Giner y Fuster, 2005), la comarca (Garcia y Alama, 2000)
o la provincia (Callején 1997; Costa y Viladecans, 1999 o Alonso et al, 2003) como
referencia geogréfica. Sin embargo, la definicion y delimitacion de los limites terri-
toriales de los clusters no resulta del todo satisfactoria (Santa Maria, Giner y Fuster,
2005). Resulta interesante realizar el estudio sobre una segmentacion geografica
alternativa que utilice criterios funcionales y que se ajuste mas a la realidad econé-
mica del territorio. En este trabajo se ha optado por una division de la Comunidad
Valenciana en Mercados Locales de Trabajo (Casado, 2000).

Por otra parte, el objetivo del trabajo requiere un analisis de los niveles de
aglomeracion y especializacion existentes. Esto se ha planteado a partir de dife-
rentes indices estadisticos. Es habitual identificar concentracion y aglomeracion,
procediendo a su calculo a partir del indice de Gini (Callejon y Costa, 1995; Costa
y Viladecans, 1999). Frente a este planteamiento, en los Ultimos afos han venido
apareciendo toda una serie de indicadores estadisticos que permiten tener en
cuenta el tamafno de los establecimientos y que son capaces de cuantificar los
niveles de aglomeracion en un territorio (Ellison-Glaeser 1997,1999; Maurel-Sediillot,
1999). Siguiendo esta linea, en este trabajo se optara por la utilizacion del indice
de Ellison-Glaeser.
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Respecto al célculo de los niveles de especializacion, 1o habitual es la utiliza-
cion de un simple indice de localizacion (LQ). Este indice forma parte de la meto-
dologia utilizada para la localizacion geogréfica de clisters o distritos industriales
(ISTAT, 1996; Boix y Galletto, 2006; Santa Maria, Giner y Fuster, 2004). De hecho,
O’Donogue y Gleave (2004) sehalan que la manifestacion esencial de todo clister es
su aglomeracion en el espacio. Ahora bien, estas aglomeraciones deben constituir
“localizaciones excepcionales”. En este sentido la aparicion del SLQ (Standard Lo-
cation Quotient) estaria en la linea de lo propuesto por Duranton y Overman (2005)
de establecer la significacion estadistica como un pre-requisito para la determinacion
de los clusteres. Este trabajo plantea por primera vez la utilizacion del SLQ en el
calculo de los niveles de especializacion de la economia valenciana.

Una vez planteado el objeto del trabajo en esta introduccion, el segundo apar-
tado analiza el marco conceptual que lo sustenta, el tercero plantea la metodologia
a utilizar y el cuarto sirve para presentar los resultados. Por Ultimo, en un quinto
apartado se plantearan las principales conclusiones.

2. MARCO CONCEPTUAL

2.1.- Los conceptos de aglomeracion y especializacion

Los conceptos de aglomeracion y especializacion se suelen englobar en el
andlisis de la concentracion espacial, pero obedecen a conceptos diferentes que
deben ser matizados.

La aglomeracion mide el grado de concentracion geografica de una determinada
industria que se encuentra por encima de la concentracion industrial esperada.

La especializacién mide el mayor o menor peso de una actividad en un territorio
concreto respecto a la media del conjunto de los territorios.

Como sefialan Costa y Viladecans (1999) “podria darse el caso que la con-
centracion geogréfica disminuyera (se distribuyera mas homogéneamente en el
territorio) y, al mismo tiempo, se incrementara la especializacion de determinados
territorios en esa actividad.”

2.2 La medida de la aglomeracion economica

El concepto de aglomeracion surge por “la idoneidad de distinguir entre la con-
centracion geografica, provocada por empresas del mismo sector situadas unas cerca
de otras, de la concentracion causada por la propia estructura sectorial” (Devereux et
al,2004). Asi, una Unica planta monopolistica daria unos resultados de concentracion
geografica muy elevados pero no podriamos hablar de aglomeracion.
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La economia clésica ya estudiaba el fenémeno de la aglomeracion empresarial.
Weber (1909) realizo una de las primeras aproximaciones rigurosas al fendbmeno de
la localizacion industrial, incidiendo en la proximidad a los recursos naturales y alos
mercados como el factor clave que explicaba las aglomeraciones.

Marshall (1920) sin menospreciar la importancia de la proximidad a los mer-
cados y a los recursos naturales, se centra en las causas que explican como la
aglomeracion empresarial provoca rendimientos crecientes en la produccion. Para
este autor, el sistema productivo de un territorio va mas alla de la suma de las pro-
ducciones individuales de las empresas. En un territorio se producen economias
externas a las empresas pero internas al espacio econdmico. Expresado de otra
forma, existen rendimientos crecientes a escala a nivel agregado (en la industria)
pero rendimientos constantes para cada empresa (a nivel individual).

Los supuestos de competencia imperfecta que conlleva la definicion de ex-
ternalidad dificultan, cuando no impiden, el tratamiento de este concepto por parte
de la economia neoclésica. Estas dificultades formales implican que los temas de
localizacion o concentracion industrial queden relegados, durante muchas déca-
das, a un lugar marginal dentro de la economia. No sera hasta los afios noventa del
pasado siglo cuando el estudio de las externalidades volvera a situar el fenébmeno
de la aglomeracion industrial en el centro del debate académico.

En este contexto, Krugman (1991) reclama la atencién de la economia sobre
los estudios de localizacion y a recuperar el concepto de territorio “que habia sido
menospreciado por la economia y apropiado por la geografia”.

En los Ultimos afos, han venido apareciendo toda una serie de indicadores
estadisticos que van mas alla del calculo de la concentracion espacial y que son
capaces de cuantificar los niveles de aglomeracion. Ellison-Glaeser (1997) propo-
nian uno de los indicadores de aglomeracion mas populares, a la vez que incidia
en la necesidad de no restringir las fuentes de ventaja localizacional al concepto
marshalliano de “externalidad”, sino que se hacia necesario ampliarlo al concepto
weberiano de “recursos naturales”. Asi tanto en el indicador de Ellison-Glaeser como
en otros estadisticos similares, los niveles de aglomeracion vendran determinados
por la existencia en un territorio de “externalidades”, pero entendiéndolas en un
sentido muy amplio que abarca no soélo las ventajas producidas por la localizacion
anterior de empresas del mismo sector, sino también la proximidad a los recursos
naturales o a la demanda.

Las ventajas productivas de la aglomeracion han sido las méas estudiadas.
Henderson (1986) comprobd que las industrias localizadas eran capaces de incre-
mentar la productividad de sus factores. En una aglomeracion industrial se tienen
acceso a mas y mejores recursos (Tallman et al, 2004) y por ello son llamadas por
algunos autores “externalidades basadas en los recursos” (Flyer y Sharer, 2003).
Gran parte de la literatura actual recoge casi literaimente la definicion Marshalliana
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de economias externas y la hacen coincidir con las denominadas economias de
localizacion. Asi, O’Sullivan (2000) afirma que “las economias de localizacion son
atribuibles a tres causas: las economias de escala en la produccion de inputs, la
existencia de un mercado de trabajo y los knowledge spillovers.”

Los estudios de aglomeracion han estado centrados casi exclusivamente en
los sectores manufactureros, ya que es dificil constatar la presencia de economias
de aglomeracion en sectores de servicios (Canina y Enz, 2005). Ahora bien, existen
toda una serie de ventajas de la aglomeracion basadas en la demanda. Esta idea
ya estaba presente en la obra de Marshall, que opinaba que las aglomeraciones
permitian al consumidor aprovechar las economias que supone el reducir los costes
de busqueda. Esta ventaja es especialmente importante en las industrias con un
alto grado de heterogeneidad en sus productos ya que estos requieren busque-
das costosas para el consumidor (Fisher y Harrington, 1996). Las aglomeraciones
permiten al consumidor disponer y evaluar una gran variedad de ofertas sin salir
de un érea.

Estas economias de aglomeracion basadas en la demanda son especialmente
importantes en los sectores de servicios, ya que la localizacion es una parte intrin-
seca del servicio ofrecido. Cuando una empresa invierte en hacer mas atractiva una
localizacion, el resto de empresas situadas en su proximidad pueden beneficiarse,
lo que implica una externalidad.

A nivel espanol existen numerosos trabajos que vienen cuantificando los niveles
de aglomeracion econdémica en los diferentes sectores industriales. En el Cuadro 1
se muestran algunos de los trabajos mas destacados.

CUADRO 1
TRABAJOS SOBRE AGLOMERACION ECONOMICA EN ESPANA

Trabajos indice Ambito geografico Sectores
Callejon y Costa (1995) Gini Provincia 37 sectores industriales
Callejon (1997) Ellison-Glaeser Provincia 30 sectores industriales
Costa y Viladecans (1999) Ind\ce‘dvls G'.”,' N mdpe de Provincia 10 sectores industriales

especializacion relativa

ot Comunidades Auténomas 25 sectores (CNAE2)

Alonso et a (2003) Maure-Secilot (CNAE3) y Provincias (CNAE2) 108 sectores (CNAES)

Ellison-Glaeser Municioios
Viladecans (2000) indice | de Moran de auto- P 19 sectores

correlacion espacial

. 23 sectores (CNAE2)

Santa Maria, Giner y Fuster Ellison-Glaeser Municipios 103 sectores

(2005) (CNAE3)

Fuente. Elaboracién Propia.
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Junto a estos trabajos que tienen como ambito de estudio el conjunto del es-
tado, es referencia ineludible para este estudio el trabajo de Garcia y Alama (2000),
por realizar su andlisis con el indice de Ellison-Glaeser y centrarlo igualmente en la
Comunidad Valenciana. En todo caso, hay que sefalar que utiliza como referencia
geografica la comarca y que su andlisis se centra en 28 sectores industriales.

Como se puede observar, gran parte de los trabajos citados utilizan el indice
de Ellison-Glaeser, sin embargo no se han encontrado trabajos que tomen como
ambito de referencia los Mercados Locales de Trabajo a pesar que, como se vera
a continuacion, esta desagregacion territorial viene imponiéndose en otros anali-
sis de concentracion. Por otra parte, los estudios analizados estan centrados en
sectores industriales. En los servicios se detecta la falta de un analisis cuantitativo
que determine los niveles de aglomeracion existentes, puesto que siempre se ha
supuesto que al no existir economias de aglomeracion no tiene sentido estudiar los
niveles de aglomeracion econdémica.

Si suponemos la existencia de economias de aglomeracion de demanda, este
supuesto quedaria en entredicho y seria necesario ampliar el estudio sectorial a mu-
chos mas sectores de los que hasta ahora han estado analizados. Es por €llo que
ampliaremos el analisis a veintiocho sectores tanto industriales como de servicios.

2.3 La delimitacion de los clusters

El andlisis de la aglomeracion econdmica a través del indice de Ellison y Glaeser
resulta Util para estimar aquellos sectores susceptibles de albergar clusters. Es,
por tanto, un importante instrumento de apoyo para el andlisis e identificacion de
clusters, pero no puede utilizarse para la realizacion de un “cluster mapping” dado
que no determina en qué regiones o localidades se producen las concentraciones
significativas de actividad (DGPYME, 2006).

Para localizar posibles clusters es necesario analizar el nivel de especializacion
de los diferentes territorios. Existen diferentes aproximaciones al fenémeno de la
especializacion (los Distritos Industriales, los Sistemas Productivos Locales o el
“Millieu Innovateur”, por citar algunos ejemplos) pero, sin duda, el concepto mas
popular y estudiado es el de Cluster.

Segun una de las multiples definiciones de Porter (1998,a): “Un cluster es una
concentracion geografica de empresas interrelacionadas, proveedores especializados,
servicios empresariales, empresas de sectores proximos e instituciones asociadas (por
ejemplo universidades, agencias gubernamentales, asociaciones empresariales, ferias
comerciales, fabricantes, proveedores, agencias de transporte, etc.) en actividades
productivas especificas que compiten pero también cooperan”.

El cluster se ha convertido en un concepto muy popular tanto en la literatura
académica como entre los diferentes agentes economicos. La vaguedad y variedad del
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concepto de Cluster lo ha dotado de una sencillez y una flexibilidad que explican buena
parte de su popularidad, pero que también ha centrado buena parte de las criticas, ya
que implica una importante confusion conceptual y empirica (Martin y Sunley, 2003).

Prueba de esta confusion son los diferentes métodos utilizados para la identi-
ficacion de clusters y posterior elaboracion de clusters mappings. El mismo Porter
elabora uno de los métodos mas populares, basado en la aplicacion de sencillos
indices estadisticos basados en el Coeficiente de Localizacion y en la opinion de
expertos (Porter, 2003). Como el mismo concepto de cluster, este método de loca-
lizacion es sencillo y flexible, aunque no exento de criticas. En los ultimos afos han
aparecido nuevos métodos como los basados en la comparacion de distribuciones
espaciales (Brenner, 2004) o los basados en las distancias bilaterales entre empresas
(Marcon y Puech, 2003 o Duranton y Overman, 2005).

En el caso de las economias espafnolas y valenciana, mas que clusters mapping
se ha optado tradicionalmente por la elaboracion de mapas de Distritos Industriales.
En la mayoria de casos, estos mapas parten del célculo de Coeficientes de Loca-
lizacion y los mas recientes tratan de ser compatibles con la metodologia italiana
(ISTAT, 1996).

CUADRO 2
LOCALIZACION DE DISTRITOS INDUSTRIALES EN LA COMUNIDAD
VALENCIANA
Autor Ambito de referencia Resultados
Ybarra (1991) Municipio 13 Distritos Industriales
Soler (2000) Municipio 4 Distritos Industriales
Giner y Santa Marfa (2002) Mercados Locales de Trabajo 18 Distritos Industriales (en 7 sectores diferentes)
Fuente. Elaboracién propia
CUADRO 3
LOCALIZACION DE DISTRITOS INDUSTRIALES EN ESPANA
Autor Ambito de referencia Resultados
Costa (1992) Municipio 143 Sistemas Productivos Locales
Santa Marfa, Giner y Fuster (2004)  Municipio* 406 Sistemas Productivos Locales
Boix y Galletto (2006) Mercados Locales de Trabajo 237 Distritos Industriales (54 en la C. Valenciana)
Boix (2008) Mercados Locales de Trabajo 205 Distritos Industriales (53 en la C. Valenciana)

* Santa Maria (2004) utiliza como ambito de referencia el municipio, pero caracterizando la influencia
de municipios vecinos a través de un indice de correlacion espacial.

Fuente. Elaboracién propia
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De nuevo hay que sefalar que estos trabajos sobre distritos industriales se
centran en sectores manufactureros tradicionales y ello a pesar que desde el mismo
enfoque de los Distritos Industriales se viene ampliando el &mbito de estudio a la
industria cultural o al turismo (Lazzeretti, 2003, Capone y Boix, 2008 o Satagata,
2000), asf como a los sectores industriales de tecnologia alta (Giner y Santa Ma-
ria, 2009, 2010). De igual manera, el concepto de cluster se ha venido utilizando
principalmente en las industrias manufactureras, aunque con una mayor atencion
a las industrias de alto contenido tecnologico (Kaiser, 2003; Avnimelech y Teubal,
2004 o Longhi, 2005). Sin embargo, a pesar que en la misma obra de Porter exis-
ten referencias a los clusters turisticos (Porter, 1998,b), todavia son minoritarios los
estudios que relacionen los sectores de servicios con aspectos de politica regional
y/0 clusters (Xiao y Smith, 2006; Berg et al, 2001).

El trabajo tratara de elaborar un cluster mapping de la Comunidad Valenciana
comparable con la literatura citada, pero que no se circunscriba exclusivamente a
sectores industriales tradicionales. Para ello utilizara como desagregacion territorial
los Mercados Locales de Trabajo, que aparece como una alternativa funcional a
las divisiones territoriales oficiales, y que viene siendo utilizada en los trabajos mas
recientes.

Por otra parte, a pesar del interés y potencial de los nuevos métodos esta-
disticos, basados en la comparacion de distribuciones espaciales o en la distancia
bilaterales entre empresas, el trabajo se centrara en la utilizacion del Coeficiente
de Localizacion Estandar (SLQ). Este un método aparece como una alternativa
al Coeficiente de Localizacion (LQ) ya que presenta diferencias importantes pero
sigue siendo un método totalmente aplicable a los métodos de cluster mapping
o de localizacién de distritos basados en el antiguo indicador, lo que permite la
comparabilidad con anteriores experiencias.

3. METODOLOGIA

En la introduccion del trabajo se planteaba como objetivo la elaboracion de un
cluster mapping de la Comunidad Valenciana. Este objetivo exige una metodologia
cuantitativa basada en la utilizacion de indices estadisticos de aglomeracion y espe-
cializacion. La idea es localizar aquellos sectores con altos grados de aglomeracion
econdémica y, posteriormente, aquellos territorios con una especializacion sectorial
que los haga susceptibles de albergar un cluster.

El célculo y andlisis de los estadisticos se ha realizado sobre los Mercados
Locales de Trabajo de la Comunidad Valenciana . Lo habitual en este tipo de tra-
bajos es utilizar el municipio, la provincia o la comarca como referencia geogréfica,
pero hay que tener en cuenta que la comarcalizacion de la Comunidad Valenciana
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responde a un consenso politico y que la realidad econdmica de muchas de las
comarcas es mas que discutible desde un punto de vista econdmico (en especial la
division comarcal de los territorios vecinos a Valencia). Asi, pues, resulta interesante
realizar el estudio sobre una segmentacion geografica alternativa, que se ajuste mas
a la realidad econdmica del territorio y que utilice criterios funcionales.

Los Mercados Locales de Trabajo se basan en los desplazamientos agregados
de iday vuelta diarios al trabajo. Se obtienen agrupaciones de municipios en areas
funcionales independientes respecto a los flujos laborales diarios, de manera que
el volumen de trabajadores que cruzan los limites del Mercado Local de Trabajo en
un dia laboral tipico es poco relevante.

Esta manera de dividir el territorio goza de una amplia tradicion internacional’
y esta en la linea de lo propuesto por Sforzi (1992) . “utilizar los sistemas locales
como base para identificar distritos industriales marshallianos, ya que representan,
geografica y estadisticamente, entidades comparables y coherentes desde el punto
de vista espacial”’. De hecho los Ultimos trabajos sobre especializacion econémica
vienen utilizando esta desagregacion territorial (Giner y Santa Maria, 2002; Boix y
Galletto, 2006; Boix, 2008). En este trabajo se ha optado por utilizar la division de la
Comunidad Valenciana de J.M. Casado (2000). Se trata de una division no realizada
ex profeso para este trabajo y que permite su utilizacion en diferentes estudios. Este
autor realizé dos divisiones de la Comunidad Valenciana en Mercados Locales de
Trabajo (Casado, 1996 y Casado 2000). En este trabajo se ha optado por esta Ultima
division por considerar que presentaba ciertas mejoras sobre la primera.

3.1 El indicador de la aglomeracion: el indice de Ellison-Glaeser.

La aglomeracion mide el grado de concentracion geografica de una determinada
industria que se encuentra por encima de la concentracion industrial esperada.

La manera tradicional de medir los niveles de concentracion geografica en una
industria es a través del indice de Gini, aunque este indice presenta el inconveniente
de detectar la concentracién provocada por economias de escala internas a las
empresas, lo que puede explicar gran parte de la concentracion geogréfica pero
no puede ser considerado como fruto de la existencia de economias externas de
aglomeracion.

Ellison-Glaeser (1997) proponen un indice de concentracion geografica que
hace posible controlar las economias de escala internas a las empresas, y que

1 En los Estados Unidos se vienen utilizando desde los afios 50 con procesos cada vez mas sofisti-
cados (Boureau of the Census, 1990) y en Gran Bretana se identifican con los Travel-to-work-areas
WA's) y son una referencia para articular diversas politicas (ONS, 1998)
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indica el exceso de concentracion geografica que seria superior al detectado si la
decision de localizacion se tomara aleatoriamente sin tener en cuenta las caracte-
risticas del territorio.

3(s-X)
1—2)(2
Tee =120

Donde S, es el porcentaje del empleo del sector estudiado que contiene el
territorio | respecto al conjunto del empleo del sector en la C. Valenciana;, X es el
porcentaje del empleo industrial que contiene el territorio | respecto al conjunto de
la C. Valenciana y H es el indice de Herfindahl para el sector.

Con la excepcion del indice de Herfindahl, los datos empleados para la ob-
tencién de los indices provienen del Censo de 2001 a nivel CNAE2. La ventaja de
esta base de datos es que permite obtener unos datos de gran fiabilidad a nivel
municipal, o que facilita las agrupaciones en Mercados Locales de Trabajo

Para el célculo del indice de Ellison-Glaeser es necesario el calculo de un indice
de Herfindahl que nos dara una medida de cémo esta concentrada la mano de obra
de una industria entre los diferentes establecimientos existentes en el territorio.

El problema es que para su célculo necesitamos informacién sobre el nimero
de trabajadores en cada uno de los establecimientos, para cada sector i, y para
cada territorio j.

Esta informacion tan detallada es imposible de encontrar (obviamente el Censo no
proporciona el nimero de trabajadores para cada empresa individual) por tanto, pro-
cedemos a realizar una aproximacion conforme al trabajo de Schmalense (1977).

Se obtiene una aproximacion al Herfindahl, a través de:

2

L.
i
Nk* ;Y 1
] ik
S i et s b
* * k ik ik
K™ Tk

Donde N es el nimero de establecimientos y L, es el numero de trabajadores
del sector i en cada uno de los K tramos.

La Base de Datos utilizada para calcular el Herfindahl se denomina “Empresas
y Trabajadores segun tamafo, por sector y rama de actividad (1)” 'y proviene del
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Registro de la Seguridad Social (MTI, 2001). En esta base aparecen el nUmero de
trabajadores y el nUmero de empresas de cada sector, en total y para cada uno de los
nueve tramos en que la base de datos descompone el total (1-2 trabajadores ; 3-5;
6-9; 10-25; 26-49 ; 50-249 ; 249-499 ; 500-999 ; 1000 y mas trabajadores) .
Respecto a la composicion de los sectores, las dos bases utilizan una clasi-
ficacion sectorial similar, pero ha sido necesario eliminar los sectores 16 (industria
del tabaco) y 37 (reciclaje) que, ademas, tienen un peso marginal en la industria
valenciana. Por otra parte, hemos agrupado en una Unica industria los siguientes
sectores que la clasificacion CNAE-2 del censo diferencia, pero que aparecen agru-
pados en la base de datos de la Seguridad Social. En el trabajo se ha mantenido la
denominacion que aparece en la base de datos de la Seguridad Social.

CUADRO 4
Censo 2001 (CNAE-2) Trabajo

17- Industria Textil , ) . -
18- Industria de la Confeccion y la Peleterfa 17" - Industria texy de a confeccion
21- Industria del Papel

22- Edicion, Artes Graficas y Reproduccion de Soporte Gravado 21"Industria del papel. Artes graficas. Edicion

30- Fabricacion de maquinas de oficina y equipos informaticos
32- Fabricacion de material electrénico; fabricacion de equipos
y aparatos de radio, television y comunicaciones.

30'-Fabricacion de maquinas de oficina, material
informatico y electronico.

65- Intermediacion financiera, excepto seguros y planes de
pensiones.

66- Seguros y planes de pensiones, excepto Seguridad Social
obligatoria.

65'- Instituciones financieras y de seguros.

72- Actividades informéticas

73- Investigacién y Desarrolo 72" Actividades informaticas y de +D

Fuente. Elaboracién propia
3.2 El indicador de especializacion: El Coeficiente de Localizacion Estandar (SLQ)

La especializacion mide el mayor o menor peso de una actividad en un territorio
concreto, respecto a la media del conjunto de los territorios. La manera tradicional
de calcular la especializacion de un territorio (también llamada concentracion relativa)
es a través del indice de localizacion (LQ) o indice de Hoover-Balassa.

En nuestro trabajo, hemos comparado el porcentaje de trabajadores de cada
industria en cada Mercado Local de Trabajo con el porcentaje de trabajadores de
esa industria en el conjunto de la Comunidad Valenciana.
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% del totel de brebajedores que la industrie i, representa an of MLL)
T % del totnd de trobajedores que la mdustrin i, represento en la C.V,

Lg

El problema del LQ es que obliga a establecer un punto de corte arbitrario,
a partir del cual consideramos la posibilitad que exista un cluster?. O’Doneghue y
Gleave (2004) tratan de solucionar este problema proponiendo el SLQ (Coeficiente
de Localizacion Standard), que identifica aquellas localizaciones que presentan
concentraciones excepcionales, o sea residuos estadisticamente excepcionales a
un 5% de confianza. Para calcular los SLQ:

1. Calculamos los valores LQ para la industria al nivel sectorial y geogréfico
deseado.

2. Comprobamos que los valores LQ se distribuyen como una normal (utili-
zando para este proposito el test de Kolmogorov-Smirnov de normalidad).
En caso que no cumpla con este propdsito se transformaran los valores
LQ logaritmicamente.

3. Convertimos los LQ transformados logaritmicamente en valores Z. A con-
tinuacion, identificamos aquellas localizaciones que presentan concentra-
ciones o aglomeraciones excepcionales a través del examen de los valores
residuales. Se considera un valor como “excepcional” si el valor residual
esta por encima de "1’96”. Este corte no es arbitrario porque representa
un nivel de significacion estadistica del 5%.

4-RESULTADOS EMPIRICOS

4.1 Andlisis de Aglomeracion:
Tras realizar una agrupacion de los municipios de la Comunidad Valenciana

en Mercados Locales de Trabajo, se han calculado los niveles de aglomeracion de
cada industria a través del indice de Ellison-Glaeser.

2 Miller (2001) identifica clusters a partir de un valor superior a 1’25, mientras que Malmberg y Markell
(2002) los identifican por encima de 3
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CUADRO 5
RESULTADOS y E-G POR SECTORES
Sector ) indice Primario ¢
(CNAE-2) Herfindahl (6) de E-G INDICE y E-G
15 Indgstrlas de productos alimentarios y 000102 00778 0,07681
bebidas
17 (17+18)  Industria textil y de la confeccion 0,00067 0,1054 0,10481
Calzado, Preparacion, peleteria y acabado
19 de cuero; fapncaqm de/amculos de . 0,00091 04232 042272
marroquineria y viaje; articulos de guarni-
cionerfa.
20 Industria de Ia' mgdera yel cugro. Excepto 000074 00119 001119
muebles, cestilleria y esparteria.
o1’ Industrias: papel, artes graficas, edicion y
(21422) reproduccion de soportes grabados (video, 0,00096 0,0092 0,00820
sonido, etc)
24 Industria quimica 0,00259 0,0221 0,01953
2% Fabnc‘amon, dg productos de caucho y 000770 00299 002238
materias plasticas
2% Fabncaqon de otros productos minerales 000157 00611 0,0596
no metalicos
27 Metalurgia 0,01105 0,0865 0,07630
2 Fabricacion dg prgduotos Imetahcos, 0,00034 00239 0,02358
excepto maquinaria y equipo
29 Industr|a de Ia/cgnstruccwon de maquinaria 000245 00140 001153
y equipo mecanico
30 (30+32) Flab.ncamolnlde maqumgsl de oficina, mate- 001103 01354 012572
rial informético y electronico.
31 Fqbngamon de maquinaria y material 0,00440 0,1684 016473
eléctrico
34 Fabncamon. de vehiculos de motor, remol- 001731 01283 011294
ques y semiremolques
35 Fabricacion de otro material de transporte 0,03935 0,0819 0,04427
continda...
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CUADRO 5
RESULTADOS y E-G POR SECTORES
(CONTINUACION)
Sector ) indice Primario ¢
(CNAE-2) Herfindahl (@) de E-G INDICE y E-G

36 Fabricacion de muebles y otras industrias 000050 00288 002628
manufactureras

45 Construccion 0,00014 0,0030 0,00283
\lenta, mantenimiento y reparacion de

50 . ' 0,00048 0,0018 0,00132
vehiculos a motor, gasolineras

51 Comerqo al por mayor,e intermediarios de 000023 00067 000643
comercio, excepto vehiculos a motor

52 Comercio al detalle y reparacwgngs de efec- 000148 00030 000147
tos personales y enseres domésticos

55 Hosteleria 0,00042 0,0156 0,01522

60 Transporte terrestre y transporte por 000267 00145 0,01189
tuberias

61 tr.a}nslportle maritimo y por vias de navega- 015961 04677 000963
cion interiores

63 ACT.IYIdadGS anexas allos tran;pones; 000906 00307 002183
actividades de agencias de viaje
Instituciones financieras (bancos, cajas de

65 ahorro y otros intermediarios f|nanc!e- 000663 00179 001133

(65+66) 108), SegUIros (excepto seguros sociales

obligatorios)

70 Actividades inmobiliarias 0,00038 0,0202 0,01983

72 (12473) Actividades informéaticas y de Investigacion 000371 00485 0,04500

y Desarrollo

74 Otras actividades empresariales 0,00092 0,0240 0,02309

Fuente: Elaboracion propia.
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Segun los criterios de Ellison-Glaeser consideramos un sector como poco
concentrado cuando ye¢<0'02, moderadamente concentrado si 0'02<y..,<0’05 y
muy concentrado cuando yg.>0'05.

La media del indicador (yE-G=0'052) muestra los elevados niveles de aglomera-
cion econdmica existentes en la Comunidad Valenciana. Sin embargo los resultados
son demasiado heterogéneos para generalizar esta afirmacion. De hecho, en los
sectores industriales si encontramos niveles de aglomeracion moderada (4) o elevada
(8) en tres cuartas partes de los sectores analizados (16).

FIGURA 1
AGLOMERACION ECONOMICA EN LOS MLL MEDIDA CON EL iNDICE DE
E-G PARA LOS SECTORES INDUSTRIALES

Aglomeracion (E-G) en los sectores
industriales (del 15 al 36)

OAlta (8)
BModerada (4)

OBaja (4)

Fuente: Elaboracion propia.

En cambio, en los sectores de servicios presentan unos niveles de aglomera-
cion mucho mas discretos, ya que, de doce sectores analizados, ninguno presenta
concentracion elevada y tan solo tres concentracion moderada.

En cuanto a los sectores industriales, se han dividido en funcion de su inten-
sidad tecnoldgica, siguiendo la clasificacion de Myro y Gandoy (2003) que pueda
consultarse en el apéndice 1.

Las medias del indicador de Ellison-Glaeser se presentan en la siguiente
tabla:
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~ CUADRO 6 )
MEDIAS DE y..; SEGUN LA INTENSIDAD TECNOLOGICA
Media de y¢ ¢
Sectores con intensidad tecnoldgica alta 0145
Sectores de intensidad tecnolégica moderada 0'052
Sectores de intensidad tecnoldgica escasa 0090

Fuente: Elaboracion propia.

Cabe senalar que todos los sectores con tecnologia elevada tienen unos niveles
de aglomeracion muy elevados; en cuanto a los sectores tradicionales o de tecnologia
baja, cinco presentan concentracion elevada, dos moderada y dos escasa.

Estos resultados estan en la linea de las conclusiones de Viladecans (2000) y
Alonso et al (2003) donde se detectaba una aglomeracion econémica muy diversi-
ficada tecnoldgicamente, con elevados niveles de aglomeracion tanto en sectores
tradicionales como de tecnologia alta. Las coincidencias son incluso mayores con
el trabajo de Santa Maria, Giner y Fuster (2005). Al igual que detecta este trabajo,
encontramos que los sectores de mayor aglomeracion son los de tecnologia elevada,
posteriormente la concentracion detectada cae drasticamente para los sectores de
tecnologia media 'y repunta para los sectores de tecnologia baja. En cambio, los
resultados no coinciden con el analisis de Garcia y Alama (2000) donde los sectores
tradicionales, es decir de tecnologia baja, eran los que obtenian la aglomeracion
mas elevada y donde ningun sector de tecnologia alta aparecia con unos niveles
de aglomeracion destacables.

4.2 Analisis de especializacion: localizacion de las externalidades.

Una vez se han calculado y analizado los niveles de aglomeracion, se procede al
andlisis de los niveles de especializacion de cada territorio. Se trataba de identificar la
presencia de clusters en la Comunidad Valenciana a través de los niveles de especia-
lizacion territorial, para ello, se ha calculado el Coeficiente de Localizacion Standard
de cada mercado de trabajo y se ha mostrado los resultados en un mapa.
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MAPA 1
MERCADOS LOCALES DE TRABAJO DE LA COMUNIDAD VALENCIANA
CON SLQ SIGNIFICATIVA

o v

-u_u-,,-.-.-u.-mu-m-u—...
' —=
Pnin it ia
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-

Fuente: Elaboracion propia
Al analizar los SLQ para los Mercados Locales de Trabajo destacamos:

1. Enelsector 17 (textil), se localizan los Clusters de Alcoi y de Ontinyent.
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2. En el sector 24 (industria quimica) y en el 26 (otros productos minerales no
metalicos) destaca el MLL de Onda. Estos resultados eran de esperar en el
sector 26 porque este sector engloba el sector ceramico. Menos previsible es
la concentracion detectada en el sector 24 (quimica), pero hay que recordar
la estrecha relacion entre la industria quimica y la azulejera, lo nos indica la
dificultad de realizar andlisis sobre clusters con las clasificaciones sectoriales
“oficiales”. Como sefiala Porter (2000) “igualar un cluster con una Unica
industria nos hace perder las cruciales interconexiones con otras industrias
e instituciones que afectan significativamente a la competitividad.”

3. En el MLL de Valencia aparecen dos Clusters: uno relacionado con “la
maquinaria y el material eléctrico” (sector 30) y otro relacionado con “el
transporte maritimo” (sector 61). El “transporte maritimo” es un ejemplo
de Cluster aparecido no por externalidades sino por la existencia de unas
condiciones naturales o de unas infraestructuras (en este caso el puerto)
gue provocan una concentracién muy alta del sector. Esta concentracion
no solo es geografica sino también empresarial. De hecho se detecta un
Herfindahl muy elevado que reduce los resultados de aglomeracion, y que
sugiere importantes dudas sobre la posible presencia de un cluster. Otro
caso diferente es el de sector 30 (maquinaria y material eléctrico) que si
es un tipico sector con externalidades interindustriales (o tipo Jacobs) y
que por lo tanto presenta una tendencia a localizarse en las poblaciones
mas grandes y con mayor diversidad econdmica. Relacionado también
con las economias de urbanizacion o interindustriales destaca la elevada
concentracion en Alicante de los sector 65 (Instituciones Financieras y de
Seguros).

4. En el sector 55 (hosteleria) destaca claramente el MLL de Benidorm. Este
MLL, que engloba buena parte de los principales destinos turisticos de la
Costa Blanca, ofrece una espectacular oferta hostelera que se refleja en
el estadistico.

5. También relacionado con el turismo a la Costa Blanca aparece la concen-
tracion en Torrevieja y Dénia de la actividad inmobiliaria (sector 70).

De los ocho clusters detectados, cuatro corresponden a sectores industriales
y cuatro a sectores servicios (Hosteleria, Instituciones Financieras, Inmobiliarias y
Transporte Maritimo). De los cuatro sectores industriales, dos son tradicionales
y coinciden con los dos clusters valencianos mas estudiados (el textil de la zona
Alcoi-Ontinyent y la ceramica de Castellon) y los otros dos corresponden a un sec-
tor industrial de tecnologia media muy interconectado con la industria ceramica (la
quimica) y otro a un sector industrial de tecnologia avanzada (maquinaria y material
eléctrico).
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Una vez realizado nuestro cluster mapping, cabe compararlo con trabajos pre-
cedentes. Esta comparativa viene muy condicionada por el hecho que los trabajos
realizados para la Comunidad Valenciana han tenido como objetivo la localizacion
de Distritos Industriales. Asi los trece Distritos Industriales del trabajo de Ybarra
(1991)3, los cuatro de Soler (2000) o los dieciocho de Giner y Santa Maria (2002)
obedecen todos ellos a la denominada industria tradicional, caracterizada por su
escasa intensidad tecnoldgica. Lo mismo ocurre cuando analizamos el mapa de
distritos espafniol, en lo que hace referencia a la C. Valenciana, en los trabajos de
Boix y Galletto* (2006).

En nuestro trabajo se detectan buena parte de estos Distritos Industriales
tradicionales, pero igualmente se localizan territorios con una fuerte especializacion
en otros sectores industriales de tecnologia media y alta, asi como en sectores de
servicios.

5. CONCLUSION

La elaboracion de un cluster mapping de la Comunidad Valenciana, nos ha
permitido comprobar que, junto a la ya conocida existencia de clusters tradicionales,
con una clara tipologia de Distritos Industriales, existen en la Comunidad Valenciana
clusters industriales de tecnologia media-alta, asi como clusters de servicios”.

En concreto este trabajo ha identificado dos clisters industriales que correspon-
derfan al modelo tradicional de Distrito Industrial (el textil y la ceramica), pero también
dos clusters industriales de tecnologia media o elevada (la industria quimica y la de
maquinaria y material eléctrico). En todo caso, destacan en el trabajo la presencia
de hasta cuatro posibles clusters relacionados con sectores de servicios.

Cabe resefar que en los trabajos sobre concentracion econdmica, los resulta-
dos vienen muy marcados por los indices estadisticos seleccionados, asi como por
la desagregacion geografica utilizada. El presente trabajo trata de aportar novedades
en estas dos importantes cuestiones metodoldgicas.

3 En Ybarra (1991) se localizan 13 DI en Alfombras, Alimentacion, Calzado, Ceramica, Ceréamica
popular, Piedra natural, Juguete, Marroquineria, Muebles, Textil, Turrén, Vidrio y un sector multiple.
En Soler (2000) los DI son el de “Cuero, Marroquineria y Calzado”, “Muebles y otras industrias
manufactureras”, “Otros Productos Minerales no Metélicos” e “Industria Textil”.
En Giner y Santa Maria (2002) se localizan 18 DI en 7 sectores que son “Textil y Confeccién”, “Cal-
zado”, “Juguetes”, “Alimentacion”, “Piedra natural”, “Ceramica” y “Mueble”.

4 Enlo que hace referencia a la C. Valenciana, Boix y Galletto localizan 54 DI en 5 sectores: “Industria
alimentaria”, “Cuero y calzado”, “Mueble, joyeria y juguete”, “Productos para la casa” y “Textil y
confeccion”.
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Respecto a la desagregacion geogréfica, el trabajo utiliza Mercados Locales
de Trabajo. Esta manera de dividir el territorio cuenta con una larga tradicion a nivel
internacional vy, a nivel espafol, viene imponiéndose en trabajos sobre especiali-
zacion territorial y localizacion de Distritos Industriales (Giner y Santa Maria, 2002;
Boix y Galletto, 2006 o Boix, 2008). Sin embargo, los trabajos sobre aglomeracion
econdmica analizados seguian optando por clasificaciones territoriales tradicionales
como el municipio, la comarca o la provincia.

En cuanto a los indices estadisticos utilizados, para el calculo de los niveles
de aglomeracion se ha optado por el indice de Ellison-Glaeser. Si bien los trabajos
sobre concentracion solian utilizar el indice de Gini (Callejon y Costa, 1995 o Costa
y Viladecans, 1999), en los Ultimos anos el indicador de Ellison-Glaeser se ha con-
vertido en el estadistico mas popular para el calculo de los niveles de aglomeracion
(Callejon 1997; Viladecans, 2000 o Santa Maria, Giner y Fuster 2005). Al utilizar el
mismo indicador hemos podido comparar directamente los resultados, encontrando
similitudes con la mayoria de trabajos precedentes. Los sectores industriales pre-
sentan niveles de aglomeracion econdmica superiores a los sectores de servicios
y, dentro de los industriales, los sectores con tecnologia més elevada son los que
tienen unos niveles de aglomeracion superiores.

Respecto a la localizacion de clusters, recientemente han aparecido nuevos
métodos para su localizacion basados en técnicas de econometria espacial. Sin
embargo, la gran mayoria de trabajos existentes (Santa Maria, Giner y Fuster 2004
o Boix y Galletto, 2006 o Boix, 2008) basan su metodologia en la aplicacion de una
bateria de indicadores entre los cuales cobra especial importancia la medida de la
especializacién industrial a través del indice de Localizacién (LQ). Este estadistico
ha sido mejorado recientemente con la aparicion de Coeficiente de Localizacion
Standard (SLQ) (O’donogue y Gleave, 2001). La principal diferencia entre ambos
indices es que el indice de Localizacién (LQ) obligaba a establecer puntos de corte
arbitrarios, a partir de los cuales considerar la posible existencia de un cluster. El
SLQ permite establecer un nivel de significacion estadistica como requisito. El pre-
sente trabajo ha utilizado por primera vez el SLQ para la elaboracion de un Cluster
Mapping de la Comunidad Valenciana.

La principal conclusion del trabajo es que pone en entredicho la necesidad de
focalizar los estudios de localizacion exclusivamente en sectores industriales de tec-
nologia baja. En los Ultimos anos se detecta un creciente interés por los patrones de
localizacion de las industrias de tecnologia alta. Algunos autores hablan de “Clusters/
Distritos emergentes” (Giner y Santa Maria, 2009, 2010), otros de “Agrupaciones
de Empresas Innovadoras” (Trullen y Callejon, 2010). El presente trabajo confirma
la idoneidad de continuar esta linea de investigacion puesto que se detectan unos
niveles muy altos de aglomeracion en estos sectores, asi como la presencia de un
posible cluster de tecnologia elevada.
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De igual manera, en una economia cada vez mas terciaria (Asian, 2000), el
andlisis de los patrones de localizacion en las industrias de servicios merece una
mayor atencion. Este trabajo concluye que, si bien los niveles de aglomeracion
detectados en los sectores de servicios son escasos, el andlisis de especializacion
muestra varios territorios susceptibles de albergar clusters de servicios.

El presente trabajo ha permitido elaborar un cluster mapping de la Comunidad
Valenciana que destaca por su heterogeneidad sectorial. La literatura ha tratado
de manera extensa los clusters del textil y la ceramica (Albors et al, 2008; ; Flor
y Oltra, 2005, Molina y Martinez, 2004). Este estudio abre las puertas a trabajos
con una mayor desagregacion sectorial, asi como a estudios concretos sobre el
comportamiento e importancia de los clusters en sectores de tecnologia elevada
0 de servicios.
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APENDICE 1

' CUADRO 7
CLASIFICACION DE LAS ACTIVIDADES MANUFACTURERAS EN
FUNCION DE LA INTENSIDAD TECNOLOGICA

Clasificacion de las actividades manufactureras en funcion de la intensidad tecnoldgica:

Fabricacion de maquinas de oficina y equipos informaticos
Fabricacion de maquinaria y material eléctrico
Industrias avanzadas Fabricacién de material electrénico, fabricacion de equipos y aparatos de radio, television
y comunicaciones
Fabricacion de equipos e instrumentos medicoquirlirgicos de precision, Optica y relojeria

Industria quimica

Industria de la construccién, de maquinaria y equipo mecanico
Industrias intermedias ~ Fabricacion de vehiculos de motor

Fabricacion de otros materiales de transporte

Fabricacion de productos de caucho y materias platicas

Industria de alimentos y bebidas
Industria textil
Industria de la confeccion y de la peleteria
Preparacion y acabado del cuero
Industria de la madera y del corcho
Industrias tradicionales  Industria del papel
Edicion, artes graficas
Fabricacion de otros productos minerales no metalicos
Metalurgia
Fabricacion de productos metélicos
Fabricacién de muebles, otras industrias manufactureras

Fuente: adaptado a partir de Myro y Gandoy (2003).
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