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En este trabajo intentamos construir un modslo que permita
comprender porqué los desequilibrios regionales se han manteni-
do a lo largo del tiempo y porqué parecen ser intrinsecos al capita-
lismo, Para cumplir este objetivo este articulo es un primer paso
cuyo transfondo teérico se basa por una parte en un enfoque inicial
de desequilibrio y por la otra en la incorporacion al analisis econ6-
mico regional de teorias no especificamente *“regionales”. Y ello
debido a que el enfoque del equilibric nos parece que no refleja
correctamente |as realidades a quse hace referencia y a que el enfo-
que del desequilibrlo, aunque Util como visién inicial, nos parece
incompleto y excesivamente descriptivo, defectos estos ultimos
que intentamos atenuar introduciendo, de una forma que creemos
articulada, aportacicnes sobre el subdesarrollo asi como teorias y/
o elementos procedentes del analisis de la competencia oligopolis-
ta, la concentracién industrial, los mercados de trabajo, la localiza- -
¢ion industrial y la inversién extranjera.

En la primera parte de este trabajo-epigrafes 1, 1l y il -defini-
mos el marco institucional. Las distintas hipétesis sobre los mer-
cados y las diferenclas entre un contexto reglonal y uno internacio-
nal (1). Cabe afirmar que los supuestos utilizados permiten que las
conclusiones tengan e! suficiente grado de generalidad sin que por

(*) Profesores del Departamento de Estructura Econdmica y Desarrollo. Universi-
dad Complutense de Madrid.

(**) Fechaderedaccion: Enero de 1.961.

(1) Delimitacion que parece necesarla por la utilizacién que hacemos de teorias no
especificamente regionales.
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ello pierdan, creemos, poder explicativo para situaciones concre-
tas (2). :

La parte siguiente -epigrafes |V y V- se dedica a exponer las
causas que reproducen o mantienen los desequilibrios regionales.
Las dividimos en internas y externas. Las primeras se refieren a
aquellos factores propios de cada regién, que dan lugar a que el
crecimiento de la renta sea mayor en unas regiones que en otras. Y
por causas externas entendemos aquellas que, a traves de las rela-
ciones entre las regiones, provocan y mantienen tambiér: diferen-
cias en ei crecimiento de la renta.

En la parte final -epigrafe VI- se exponen brevemente los resul-
tados alcanzados.

1. MARCO INSTITUCIONAL

Consideramos como objeto de estudio una economia indus-
trializada. En ésta la dinamica global esta naturalmente, determi-
nada por la industria, y tanto el sector primario como el terciario
responden a las necesidades que aquella marca. Por tanto, a dife-
rencia de o que sucede en los paises no industrializados, 1a agri-
cultura y los servicios no absorben una parte decisiva del exceden-
te industrial, restandole asi posibilidades de crecimiento a la in-
dustria (BARAN (1.959); AMIN (1974); BENETTI (1976); y SALAMA
(1976). Con elio no se niega, por supuesto, que los sectores prima-
rio y terciario se apropian del excedente industrial, sino que ha-
ciéndolo promocionan, mas que obstaculizan, el desarrollo indus-
trial. Esta afirmacién la consideramos aplicable, en nuestros su-
gues”tos, a todas las regiones de la economia y no sélo a una parte

eellas.

Consideramos, ademas, que so6lo existen dos regiones, que
denominaremos regién mas desarrollada y regiéon menos desarro-
llada. Amén de precisiones posteriores, las dos regiones se dife-
rencian por el nivel de renta per capita. Si bien las conclusiones a
las que se llega cuando se contempian mas de dos regiones difie-
ren del caso aqui contemplado, aquellas no son sustancialmente
diferentes. Y, sin embargo, asi se facilita la exposicién en buena
medida.

(2) Intentamos que es0s supuestos sean realistas en funcion de los objetivos del
modelo.
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Se trata de una economia cerrada, por 10 que no incluimos las
variables del saector exterior. Cabe afirmar que los resultados no se
modifican significativamente cuando se abre el modelo. Y ello
sobre todo en el caso de una economia industrializada -como la
postulada- en la que la acumulacion de capital tiene lugar gracias a
fuerzas internas a la misma.

Tampoco esté integrado aqui el sector publico. Podria pensar-
se que gracias a la intervencién del mismo, en especial con su poli-
tica para paliar los desequilibrios regionales, las conclusiones po-
drian aiterarse significativamente. Puesto que segin el enfoque
gque aqui adoptamos la intervencién del Estado, no s6lo en asuntos
regionales, s$ino en general en la economia, no modifica sustancial-
mente el funcionamiento de la economia, entonces tampoco lo
hara en un marco regional.

Como es sabido, el comportamiento de una economia indus-
trializada difiere de los momentos de auge a los momentos de cri-
sis. La dindmica de la acumulacién, en particular, se trastoca total-
mente en momentos de crisis. Agui supondremos que la economia
se encuentra en momentos de auge. Nos referimos a los auges a
muy fargo plazo, es decir a los descubiertos estadisticamente por
KONDRATIEYV (1946). Parece ser que las recesiones en |os ciclos a
corto plazo o de negocios, de tres a cinco afios de duracion, en la
actualidad, que se producen incluso en las fases de auge de las
“ondas largas’ o de KONDRATIEV, son de menor importancia que
las crisis con las que termina el final de un ciclo a largo plazo y no
alteran gravemente la dindmica del proceso de acumulacion (MA-
DDISON, (1977); MENSCH (1.979). Por ello, el modelo es aplicable a
largos periodos histéricos (en el caso de la mayoria de las econo-
mias industrializadas sobre todo desde 1945 hasta mediados de los
afios 70). Y no lo es, sin embargo, para el momento actual, caracte-
rizado por una abierta crisis scondmica.

La acumulacion de capital es el proceso que determina la evo-
lucidn de la industria y ésta a su vez el desarrollo de la aconomia en
su conjunto. (Por tratarse este de un procesc conocido, no nos
parece necesario detenernos en él). De forma que es el comporta-
miento del capltalista industrial en el proceso de acumulacion de
capital en ei que centraremos nuestra atencion al tratar de las cau-
sas de la reproduccion de lcs desequilibrios regionales.
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Como indica el titulo del trabajo, nos ocupamos exclusivamen-
te de explicitar las causas por las que se reproducen los desequili-
brios regionales. Cae fuera de nuestro objetivo, por tanto, la
géenesis de los mismos, que pensamos es tema de estudio para his-
toriadores. Las pocas incursiones que ha realizado la economia
regional en ese campo de la causacion histérica fueron, nos pare-
ce, en exceso simplista. MYRDAL (1.959) es un caso representativo,
que ha llegado a afirmar incluso que las diferencias regionales se
originaron como resultado de las mejores condiciones, sobre todo
de orden geografico, de que disfrutaban algunas zonas en lo que
respecta a los transportes; es el caso de los nucleos urbanos que
crecieron al lado de los cruces de vias fluviales. Y, es obvio que
habria tantas excepciones a esa regla que no confirmarian mas
que su irrealismo.

2. HIPOTESIS SOBRE LOS MERCADOS

Suponemos que tanto para el mercado de bienes como para el
mercado de trabajo es posible distinguir, para nuestro propdésito,
dos tipos cualitativamente diferentes de mercados: primario y se-
cundario. En consecuencia, introduciremos esta subdivisién en
ambos tipos generales de mercados.

El mercado primario de bienes comprende tanto bienes de
equipo como bienes de consumo. Ambos tipos de bienes son los
mas “sofisticados”; incorporan ias Ultimas innovaciones tecnolé-
gicas; son mas intensivos en capital que los del mercado secunda-
rio {que definimos a continuacién); y, en esa medida, se enfrentan a
un mercado en rapido crecimiento. La produccién de los bienes de
equipo es realizada en la regién mas desarrollada por las grandes
empresas. Del lado de la demanda, estos bienes de equipo son ad-
quiridos tanto por las empresas de la regiébn mas desarrolladas
como por las de la regién menos desarrollada.

Del mismo modo, los bienes de consumo del mercado prima-
rio, que son producidos en la regién mas desarroliada por la gran
empresa, son demandados tanto por las economias domésticas de
la region méas desarrollada como por las de la regién menos desa-
rrollada.

En el mercado secundario de bienes, que comprende también
bienes de consumo y equipo, fa innovacién tecnolégica, la intensi-
dad de capital y en general el grado de sofisticacion de los mismos
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es Inferior al del primario. Se trata, en consecuencia, de un merca-
do que registra tasas de crecimiento inferiores al primario. La pro-
duccién de los bienes de equipo es realizada sobre todo, en tfa
region menos desarrollada, por pequefias empresas, que definimos
por contraposicion a la gran empresa. Al igual que aquellos, los
bienes de consumo son producidos por el mismo tipo de empresas
y su mercado es de orden {ocal 0, todo lo mds, regional, razén por la
que no hay, practicamente, comercio interregional, de dichos bie-
nes.

El mercado de trabajo comprende asimismo uno primario y
otro secundario -PUGLIESSE (1.973)-. El mercado de trabajo prima-
rio estd compuesto por trabajadores que presentan: aj una cualifi-
cacién media superior a la media nacional; b) una edad media infe-
rior a la media nacional; ¢) un grado menor de “feminizaciéon” de la
mano de obra; y d} una tasa de salario media superior a la media
nacional. Se trata, en definitiva, de un mercado de trabajo que, en-
contrandose sobre todo en la regién mas desarrollada, utiliza la
mano de obra més apta, demandada por la gran empresa. El mer-
cado de trabajo secundario se define por contraposicion al prima-
rio; y atiende sobre todo las necesidades de manc de obra de la
pequefia empresa, encontrandose basicamente en la regidon menos
desarrollada.

Ambos mercados de trabajo no son, sin embargo, estancos.
Asl como hay trasvase de mano de obra de unos sectores a otros -
principalmente del agrario al industrial- y de unas regiones a otras,
asi también hay trasvases entre ambos mercados de trabajo. En el
esquema adjunto se aprecia que los trasvases del mercado de
trabajo secundario al primario tienen lugar a través de varias vias.
Las méas importantes son del sector agricola de la regidon menos
desarrollada a los sectores secundarios y terciarios de la regién
mas desarrollada. Pero a pesar de ello no desaparece el mercado
de trabajo secundario, puesto que su reproduccién es asegurada
por la pequefia empresa, que sigue demandando la fuerza de traba-
jo del mismo.
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LOS TRASVASES INTERREGIONALES, INTERSECTORIALES Y ENTRE
MERCADOS DE TRABAJO DE LA MANO DE OBRA

Sector Region
RMD RmD

1 } MTS } MTS

[/ ? o lomdiddd,
] MTP MTS

|

] MTP MTS

N

SIMBOLOS: RMD: Region mas desarrollada; RmD: Region menos desarrollada;
MTS: Mercado de trabajo secundario; MTP; Mercado de traba|o primario.
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Desde el punto de vista espacial los supuestos anteriores, tan-
to del mercado de trabajo como del de bienes quedan resumidos en
el esquema siguiente.

REGION
. RMD RmD
I
Produccléon Consumo Producciéon Consumo
Bienes de MP MP MS MS
eguipo
Bienes de MP/MS MP/MS MS MP/MS
consumo
Mercado de
trabajo MTP MTS
Tecnologia Generacién innovaciones tecno- id. secundarias
l6gicas primarias

SIMBOLOS: RMD: Region mas desarrollada; RmD: Region menos desarrollada; MP:
Mercado primario; MS: Mercado secundario; MTP: Mercado de trabajo
primario; MTS: Mercado de trabajo Secundario.

Los bienes de equipo del mercado primario son producidos en
la regién méas desarrollada y demandados en la misma region, por
la gran empresa. Los bienes de consumo del mercado primario se
producen en la regiébn mas desarrollada y son demandados por
ambas regiones. Por su parte, los bienes de equipo del mercado
secundario, elaborados por la pequefia empresa en la region
menos desarrollada, son demandados exclusivamente por esta
region. Los bienes de consumo del mercado secundario, produci-
dos también por la pequefia empresa, preponderante en la regién
menos desarrollada, son consumidos por ambas regiones, pero
sobre todo por esta ultima, si bien, recordamos, no hay comercio



22 J. BUENO LASTRA Y A, RAMOS BARRADO

interregional de los mismos. Los grupos de demanda -BENETTI,
{1.976) quedan asi espacialmente definidos.

3. DIFERENCIAS ENTRE UN CONTEXTO REGIONAL Y UNO IN-
TERNACIONAL.

Ya que el presente trabajo utiliza, entre otras aportaciones, al-
gunas propias del analisis econémico del subdesarrollo, que, como
es conocido, surgen en un marco internacional, no resulta ocioso
hacer explicitas las diferencias entre aquel marco y el propio del
analisis economico regional con el fin de evitar conclusiones ina-
decuadas nacidas de un trasplante poco cuidadoso.

Las principales diferencias son las siguientes:

a) La movilidad de la mano de obra es sin duda superior en
un marco nacional, y por ello facilita la equiparacioén de las tasas
salariales entre unas regiones y otras.

b) La existencia de convenios colectivos y de presiones sin-
dicales de ambito nacional, por un lado, y la intervencién del Esta-
do mediante la fijacion de salarios minimos interprovinciales, por
el otro, permite que nacionalmente haya una tendencia a ia iguala-
cidn de las tasas salariales.

c) Nacionaimente, el grado de movilidad espacial del capital
es bastante mayor. No existen restricciones como en un ambito
internacional al desplazamiento de fondos. No hay problemas de
balanza de pagos, en especial de escasez de divisas, y por tanto no
existen restricciones a las importaciones de bienes de capital FLO-
RES DE LA PENA, (1.976)-. Un sistema financiero nacional, en una
economia desarrollada, se encuentra mas integrado, obviamente,
que el sistema financiero internacional; la gran banca tiene, en to-
dos los paises, una amplia implantacién en todas las regiones. Re-
gionalmente, no hay impedimentos a la inversion de otras regiones,
como fas hay con la inversién extranjera, tanto en algunos sectores
como en lo que respecta al grado de penetracién.

d) Sibien en los paises industrializados los aranceles a las
importaciones no son elevados y |la contingentacién tiende a ser la
excepcion -al menos la de los productos industriales- entre las
regiones no existen obstaculos de ese tipo al libre movimiento de
mercancias. Y, por {iltimo,
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e) Como resultado de distintas medidas legislativas y de po-
litica econdmica, la homogeneidad entre regiones es superior a la
internacional.

Una vez explicitados los supuestos institucionales asi como
los relativos a la tipologia de mercados introducida, y registradas
las diferencias del marco propic del analisis econdémico regional,
frente al caracteristico del subdesarrollo, nos encontramos ya en
condiciones de abordar la explicacién de los desequilibrios regio-
nales.

Conviene, primero, precisar qué entendemos por desequili-
brios o diferencias regionales. Con &nimo de simplificar ei andlisis,
consideramos que cabe sintetizar esos conceptos en ios desnive-
les de renta per capita entre las dos regiones. Como es habitual en
algunos estudios acerca de los paises del Tercer Mundo, podria uti-
lizarse un indice compuesto -también cuantitativo- ponderado, que
recogiese todos los elementos que definen ese desequilibrio. Pare-
ce, sin embargo, que puesto que en nuestro caso -regionai- no se
trata de un problema de falta de industrializacién, las diferencias
entre la regién mas desarrollada y la region menos desarrolladas
pueden considerarse més bien cuantitativas. Por ello, tiene cierto
sentido cefirse a la explicacion de esos desniveles de renta per
caplita. Esta afirmacidn adquiere, por lo demas, mas raespaldo por el
hecho de que, segln las tecrias en gue nos apoyamos, la renta per
capita es, sobre todo a largo plazo -que es el que nos interesa- basi-
camente funcién de la renta, y no también de unos supuestos movi-
mientos demograficos auténomos; bajo nuestra perspectiva éstos
dependen del crecimiento econdémico y son, por tanto, una variable
implicita.

& Qué motiva entonces las diferencias interregionales de ren-
ta?. Esta pregunta se reduce, dado el papel de la industria y en
altima instancia de la acumulacién, a otra mas concreta: ;Qué es
lo que da iugar a la reproduccidn de las diferencias de acumulia-
cion entre la regidn mas desarrollada y la menos desarrollada y a
que a mismos voliumenes de acumulacion en ambas regiones la
generacién de renta sea superior en la primera? (3).

(3) Conviene advertir que no se trata necesariamente de mayores tasas de creci-
miento de 1a acumulacién y de |la renta en la regidn mas desarrollada, sinc de que a
pesar de que aquellas fueran supericres en |a regién menos desarrollada la acumu-
lacion o la renta en ésta s6lo alcanzaria la magnitud reguerida para igualar la renta
per capita de ambas regiones en un tiempo excesivamente extenso.
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Por razones fundamentalmente expositivas abordaremos esta
pregunta atendiendo a si las causas son internas o propias de cada
regidn o si, mas bien, resultan de las relaciones de ambas entre si.

4. CAUSAS INTERNAS
4.1. De mayor acumulacién

Si tenemos en cuenta: a) que partimos de una situacién de
desequilibrio inicial en la que la region méas desarrollada posee la
mayor parte del parque de capital nacional; b) que es ia gran empre-
sa de la region mas desarrollada la que realiza la mayor parte de la
formacion bruta de capital fijo nacional; y c) que en las economias
industrializadas alrededor de las 3/4 partes de la acumulacién de
capital -medida por esa formacién- se realizan en la forma de .
ampliacion de plantas o instalaciones ya existentes y s6lo 1/4 parte
en la forma de nuevas plantas o instalaciones. Entonces nuestro
analisis puede limitarse basicamente a explicar cudles son las
razones que influyen en que la gran empresa siga invirtiendo sobre
todo en |la regién mas desarroliada y cuales son aquellas que influ-
yen en que la pequefia empresa siga haciendolo, por su parte, en la
region menos desarrollada.

Las principales razones o factores son los siguientes:

1. La gran empresa encuentra en los nucleos urbanos de la
region mas desarroilada unas economias externas que le permiten
obtener una mayor rentabilidad. Entre las principales se encuen-
tran: a) la infraestructura; b) los transportes; ¢) las comunicaciones
en general; y d) los servicios; factores que por ser conocidos no
creemos que haya que detallar.

Pero estas economias externas no sélo incrementan la renta-
bilidad de la gran empresa sino que ademas le son necesarias para
su funcionamiento, dada su complejidad. La pequefia empresa, por
su menor complejidad, no requiere de algunocs de ios servicios ‘'so-
fisticados™ de la gran empresa, por lo que no son un factor de
atraccion para ella hacia esos nucleos urbancs de la regién mas
desarrollada.

2. En la regitn mas desarrollada, y en concreto en sus
nucleos urbanos, se encuentra la mano de obra que requiere la
gran empresa, la del mercado primario de trabajo. Es el tipo de
fuerza de trabajo que, dado su alto nivel de cualificacién, requiere
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la gran empresa para funcionar eficazmente. Dada la infraestructu-
ra educativa de gue dispone la regidn mas desarrollada, y de la en-
sefianza practica que puede impartir la gran empresa, esta es
capaz de formar la mano de obra procedente del mercado de
trabajo de la region menos desarrollada para adaptarla a sus nece-
sidades. Puesto que la intensidad de capital es muy elevada en la
region mas desarrollada, dentro de los costes totales la manc de
obra no es un coste tan decisivo como en la regién menos desarro-
llada. Por ello, no parece muy relevante afirmar, como &s habitual
en atgunas versiones de la teoria de la locaiizacion, que el coste re-
lativo de la mano de obra sea un factor que induzca a la gran
empresa a invertir en la region menos desarrollada.

Y, por su parte, la pequefia empresa sigue acumulando en la
regién menos desarrollada sobre todoc porque en ella es donde
encuentra la mano de obra que requiere, la del mercado de trabajo
secundario, con un nivel de cualificacidén relativamente menor.
Puesto que en este tipo de empresas la intensidad de capital es
relativamente menos elevada, la disponibilidad de esa mano de
obra, remunerada con salarios retativamente mas bajos, ie es indis-
pensable para su funcionamiento.

3. Por razones no sélo meramente técnicas sino también de
rentabilidad econdmica, la indivisibilidad o discontinuidad del pro-
ceso de trabajo (4) actua de modo que la mayor parte de la acumu-
lacion se efectua en las plantas ya instaladas, lo que dado que el
parque de capital es superior en la regién mas desarrollada, contri-
buye a que la mayor parte de la formacion de capital tenga lugar en
la region mas desarrollada. Esta discontinuidad ayuda, por lo
demads, a la obtencion de mayores economias de escala.

Como puede cbservarse no incluimos como factor explicativo
la proximidad a los mercados, como es lugar coman, Si bien esto
puede ser cierto en el caso de algunos productos, no parece
correcto, al nivel global en que estamos, sefiatarlo como caso ge-
neralizable. En buena medida esa explicacion se apoya en el coste
de transporte. Ocurre, sin embargo, que conforme la industria va
produciendo productos mas ‘‘sofisticados’ y conforme aumenta la

(4) Este factor de discontinuidad, que parece importante en la explicacion de los
desequilibrios regionales, es omitido, en nuestro conocimiento, por la economia
regional neoclasica. Y también lo es el resto de los factores, omisidén que es la gue
permite trabajar en un universo sin “interferencias’, de competencia perfecta.
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productividad en los transportes, la relacion entre el valor de aque-
llos y el coste de transporte es mas baja, de modo que la proximi-
dad al mercado no parece ser una razén muy convincente para
instalarse.

4. La pequefa empresa, sin embargo, se localiza ¢ tiende a
permanecer en la region menos desarroilada ya que, siendo su pro-
duccidn de orden local, o, todo to mas, regional, aguella constituye
su mercado '‘natural”. (Evidentemente este hecho se deriva del
correspondiente supuesto de distribucion de los mercados. En el
apartado V. veremos, sin embargo, que no se trata de una mera tau-
tologia, sino de algo intrinseco a las relaciones entre la gran
empresay la pequefa).

4.2. De mayor gensracioén de renta

Las cuatro causas anteriores, propias de la teoria de la locali-
zacién industrial, y en parte de la teoria de la concentracién indus-
trial, contemplan la variable acumulacién de capital.

No obstante, hay otra razén que hace referencia a cémo a
mismos niveles de acumulacién en la regiébn mas desarroliada
{gran empresa, sobre todo) y en la regién menos desarrollada {pe-
quefa empresa, sobre todo), la generacidon de renta a los efectos
multiplicativos de la inversién, son superiores en la primera que en
la segunda. Pero antes de exponer esa causa resulta necesario re-
cordar siquiera brevemente la tecria del ciclo del producto -VER-
NON (1.977)- de la que también haremos us¢ en la exposicion de las
causas externas.

Segun esta teoria cualquier producto (5), desde su lanzamien-
to al mercado hasta su desaparicién, cuando tiene lugar, atraviesa
cinco etapas. La primera es de innovacién y lanzamiento del pro-
ducto, que tiene lugar en aquellos mercados (léase regiones en
nuestro caso) en que hay una alta renta per capita. Tratandose en
esa etapa de un producto todavia caro, por no haberse normatizado
aun su fabricacién, sélo es adquirido por una parte reducida de los
demandantes de ese mercado. En la segunda etapa de su vida, el

(5) Si bien originaimente esta teoria esta concebida para describir |a evolucion de
un producto, parece ser también aplicable al caso de un sector industrial. Este es el
sentido que agui nos interesa; no obstante, por convencion, dicha descripcién la
hacemos en términos de producto,
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producto se generaliza en este GHimo, gracias a la normalizacion
de sus procesos de fabricacion -tecnologia, “know-how"- que per-
mite una reduccién de su coste y de su precio. A partir de |a tercera
etapa comienza su exportacion a otros mercados, y cuando todavia
no se ha llegado al umbral de saturacién del mercado original (6). A
continuacidn, en la cuarta etapa, tiene lugar la transferencia de la
produccién del producto a zonas con una menor renta per capita;
las mismas empresas que elaboraban la misma en el primer
mercado pasan a ocuparse de su produccién en los otros
mercados para asi abastecerlos. Por ltimo, en la guinta etapa,
comienza a exportarse -esa produccién “transferida”- al mercado
de origen, al tiempo que paralelamente empieza a ser abandonada
la produccion en dicho mercado. Ahora bien, la produccion sélo se
generaliza cuando el mercado que did comienzo inicialmente a la
fabricacién del producto la abandona practicamente por otra mas
“sofisticada”, que ie rinde una mayor rentabilidad, dadas las con-
diciones restrictivas a que se enfrenta.

La teoria del ciclo dei producto también puede contemplarse,
como complemento, desde una perspectiva de competencia oligo-
polista. Agrupemos ias dos primeras etapas en una sola, la tercera
y cuarta en una segunda y la quinta en una tercera. Llamemos a la
primera etapa de oligopolic de innovacion; a la segunda, de oligo-
polio maduro; y a la tercera de oligopolio “viejo”. En el oligopolio
de innovacion prima el esfuerzo por integrar la producciéon y el mer-
cado; en el maduro, la consecucién de la maxima cuota posible de
mercado y de economias de escala; y en el “viejo" la reduccion de
los costes, generandose una mayor competencia entre las empre-
sas oligopolistas.

Volvamos ahora a la explicacion de la mayor generacién de
renta en la region mas desarrollada que en la region menos desa-
rrollada -via efectos multiplicativos-.

(6} La saturacion de un mercado, entendida como lento crecimiento o, en el limite,
estancamiento de la demanda, es el resultado de fuerzas que actuan tanto del lado
de la oferta como del de la demanda. La ofsrta influye sobre esa disminucién del
crecimiento a medida que las ganancias de productividad que genera van merman-
do, y asi la disminucién del precio unitario de los bienes. De tal modo que, via pro-
ductividad-precios, resta capacidad de ampliacién al mercado. La demanda, por su
parte, contribuye a la saturacion de un mercado cuando razones de diversa indole -
espaciales, ambientales e incluso culturales- le restan vitalidad a pesar de la exis-
tencia de un poder adquisitivo suficiente.
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Los mayores efectos multiplicativos de la acumulacion de ca-
pital en la regién mas desarrollada en comparacién con los de la
region menos desarrollada se deben a dos factores fundamentai-
mente.

De la teoria de la concentracion industrial -UTTON (1977)-
sabemos que cuanto mayor sea el grado de concentracién en una
industria mayor sera el grado de integracién vertical de las empre-
sas que la componen. Ese grado de integracion vertical es, pues,
mayor en la gran empresa que en la pequefia, y, por tanto, también
mayor en la regién mas desarrollada que en la regién menos desa-
rrollada. De tal modo que la demanda de productos intermedios de
la gran empresa, generada por la propia acumulacion de capital,
sera mayor en la regién més desarrollada, y en definitiva también
serd mayor la renta generada en esa regidn. Dicho en otros térmi-
nos: puesto que los “inputs” de la gran empresa son proporciona-
dos por otras grandes empresas y puesto que ia “‘socializacién” -
en el sentido de Marx- es tanto mayor cuanto maycor sea el grado de
concentracion industrial, entonces la generacion de renta sera
superior en una regién como ia més desarrollada que en una como
la menos desarrollada; en esta ultima, parte de sus “inputs’ proce-
den de la regi¢n mas desarrollada y, como la integracién vertical es
menor en ella misma, las demandas intermedias son mas reduci-
das que en la region mas desarroliada. En definitiva, ésta arroja
unas tablas Input-Output mas densas que |la otra region.

Pero los efectos multiplicativos de la acumulacién de capital
también son mayores en la regidn mas desarrollada por razones
relacionadas con la teoria expuesta del ciclo del producto. Cuando
en la etapa cuarta, segun la primera clasificacion, comienzan a
transferirse iineas de produccion -en nuestro caso de la region mas
desarrollada a la regién menos desarrollada- ello no sucede inme-
diatamente y en su totalidad. Existe un periodo durante el cual en
la regién menos desarrollada se realiza parte de la produccién y en
ia que se importan “inputs” intermedios necesarios de la regidn
mas desarrollada. Ese pericdo puede extenderse indefinidamente
en el caso en que la diferenciacion del producto (en términos de la
teoria de la competencia imperfecta), que ha pasado a ser
elaborado en parte en la regién mas desarrollada, sea concebida y
materializada en la regién més desarrollada; ello es mas comin por
supuesto en las industrias de bienes de consumo.

En dicho periodo, entonces, como la demanda de inputs
intermedios se hace en parte con cargo a la produccion de la re-
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gién mas desarrollada la generacion de renta en la region menos
desarrollada no sera tan elevada.

En términos de la segunda clasificacion expuesta de la teoria
del ciclo del producto, segln la etapa de la competencia olipolisti-
ca, esta ultima idea se ve reforzada por el hecho de que en la
segunda de ellas, antes de que se transfieran al menos parte de las
linsas de produccubn de la regiobn mas desarrollada a la region
menos desarrollada, dicha competencia -entre las grandes empre-
sas, naturalmente- gira alrededor de la consecucién de una cuota
de mercado lo mas alta posible v, lo que aqui nos interesa especial-
mente, de la obtencién de economias de escala. Esto ultimo
significa que existen fuerzas como estas que estimulan la concen-
tracidon en grandes unidades productivas y que, dado el mayor
grado de "‘socializacion”, ahondan las diferencias de generacion
de renta en ambas regiones.

Por Gltimo, por motivos estrictamente espaciales -LLELINGER
(1977)- también son concebibles dichas diferencias. En la segunda
etapa, clasificaciéon segunda de la teoria del ciclo del producto, se
asiste a una alta concentracion geografica de la produccion en la
region mas desarrollada, en la que tienen una gran importancia las
economias de aglomeracién, mientras que en la ultima etapa,
transferida al menos parte de la produccién a la regidn menos
desarrollada, ésta se localiza espacialmente de modo mas homo-
géneo, 0 en cualquier caso de modo menos concentrado. De tal
suerte que mientras que en la region mas desarrollada hay una alta
concentracion geografica de la produccién en la menos desarrolla-
da no ocurre |6 mismo. Asi, teniendo en cuenta que dicha concen-
tracion tiene lugar en los nuclecs urbanos de la region mas desa-
rrollada, la generacién de renta promocionada por la gran empresa
serd superior en este caso por los efectos multiplicativos que origi-
na sobre el sector terciario. Estos efectos son 10s que resultan de
la existencia de toda una serie de actividades terciarias que o bien
son exclusivas de los mayores nucleos urbanos -como por ejemplo
algunas actividades culturales y de esparcimiento y algunos
comercios muy especializados- o bien tienen una mayor significa-
cién relativa en dichos nucleos que en los de menor envergadura -
como por ejemplo, la red de transportes urbanos y de cercanias, las
actividades financieras muy espemahzada o los servicios de la
Administracién.

Existe, por Gltimo, por otro lado, una destruccion o desapari-
cién de lineas de produccién en la regién menos desarrollada, y a
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través de esta via se originan efectos negativos sobre ia renta,
cuando la produccién de algunas industrias de bienes de consumo
de la gran empresa llega a introducirse significativamente en algu-
nas localidades de la regién menos desarrollada (Recordando
nuestros supuestos sobre los mercados se comprende que esta-
mos afirmando implicitamente que tiene lugar una sustitucién
entre los bienes de consumo “sofisticados’” producidos en la gran
empresa y los bienes de consumo “tradicionales” que elabora la
pequefa empresa). Sin embargo, este efecto de disminuciéon de
renta lo consideramos como causa externa de reproduccién de los
desequilibrios regionales, por lo que lo tratamos en el epigrafe V.

¢Cudles son en suma las causas internas por las que la renta
generada en la regién mas desarrollada es superior a la de la
menos desarrcliada?.

Hemos sefialado dos grupos. Por un lado aquetlos que dan
lugar a que la acumulacién de capital sea mayor en la regién mas
desarrollada y, por el otro, aquellos que a igualdad de
acumuiacion, hacen que los efectos multiplicativos sean mayores
en dicha region.

Respecto a los primeros, propios de la localizacién industrial,
apuntamos que se entienden averiguando los motivos por los gque
la gran empresa, que realiza la mayor parte de la acumulacién na-
cional, invierte sobre todo en la regién mas desarrollada (en sus
nucieos urbanos) y la pequefia empresa en la regién menos desa-
rrollada. La gran empresa actua de ese modo porque es en dichos
nucleos donde: a) encuentra la mano de obra con la cualificacién
que requiere; b) obtiene economia externas y servicios e infraes-
tructura de ios que no dispone la regidn menos desarrollada; y ¢) ya
tiene instalaciones, por lo que dada la falta de continuidad del
proceso de trabajo, tiende a realizarse al menos parte de la inver-
sion,

Respecto al segundo grupo de influencias, internas, el efecto
multiplicativo de la acumulacién de la regién mas desarrolladas es
superior porque siendo ahi mayor el grado de concentracion indus-
trial, mayor es el de Integracién vertical, por lo que, siendo mas
intensas las demandas intermedias originadas por una inversién,
mayor es el grado de generacion de renta. Atendiendo al ciclo del
producto, cuando se transfiere parte o la totalidad de las lineas de
produccion de la gran empresa a la regién menos desarrollada, se
siguen produciendo parte de ellas en la regidn més desarrollada,
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con lo que las “fugas” en la generacién de renta en la region
menos desarrollada tienen lugar. Atendiendo a que el estableci-
miento de esas lineas de produccidn en esta dltima se hacen mas
bien de modo uniforme, 0 al menos no tan concentrado en los
nucleos urbanos, la demanda de servicios es inferior a la de la
regién méas desarrotlada y, por tanto, la generacién de renta resulta
menor,

Asl pues, acumulacion y efectos multiplicativos sen superio-
res en la regidon mas desarrollada.

5. CAUSAS EXTERNAS O INTERREGIONALES

Bajo este epigrafe englobamos todas aquelias causas por las
que a través de las relaciones entre las regiones se ve favorecido el
crecimiento de la renta en la regién mas desarrollada y obstaculi-
zado en la regién menos desarrollada (7).

Desde cierto punto de vista cabe afirmar que se trata de los
mecanismos por los que ia regidn menos desarrollada se ve
“explotada” por {a regién mas desarrollada.

Entre estos mecanismos nos parecen de gran importancia los
siguientes: 1) la emigracion de mano de obra, 2) el comercio -inte-
rregional- de mercancias, 3) el sistema financiero nacional, 4) los
salarios minimos nacionales -interregionales- y l1os ¢onvenios co-
lectivos, y, por ultimo 5) el trasvase de capital productivo, en linea
con la teoria del ciclo del producto.

1} La emigracion. El trasvase de mano de obra tiene lugar en
nuestro modelo, como sefialamos en el apartado I, sobre todo del
mercado de trabajo secundario de la regién menos desarrollada al
mercado de trabajo primario de la regién mas desarrollada. Y ia ma-
yor parte del mismo va del sector primario de la region menos desa-
rrollada a os sectores secundario y terciario de la otra region. La
emigracioén interregional de la mano de obra es, por supuesto, méas
amplia y comprende también simples desplazamientos espaciales

() Hemos de insistir que ello no significa guse la renta de la regién menos desarro-
llada no crecerd, sino simplements que o bien 1o har& a un menor ritmo o bien que,
dadas las diferencias de partida entre una y otra regién, dicho crecimiento sélo
generara una renta lo suficientemente cuantiosa para igualar las rentas per capita
de ambas en un plazo excesivamente prolongado.
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que no encierran cambio de mercado de trabajo. Sin embargo,
dados nuestros objetivos nos limitaremos al primer tipo.

La emigracién influye positivamente sobre el desarrollo de la
region mas desarrollada puesto que eleva su techo potencial de
crecimiento, por encima del que alcanzaria con una oferta fija -re-
gional- de mano de obra. Suponemos, por tanto, que la emigracion
de las zonas agrarias de esa regién a sus industrias no es suficien-
te para que a largo plazo abastezca el crecimiento de la demanda
de mano de obra que conlleva ia acumulacién de la industria. Cons-
tituye, en este sentido, una condicién importante para el desarrollo
de la regiéon mas desarrollada. Pero también influye positivamente
esa emigracion porque actua presicnando a la baja el crecimiento
de las tasas de salarios en esa regién mas desarrollada motivado
por el fuerte crecimiento de su demanda que se deriva de la misma
acumulacién industrial.

La emigracién, por el otro lado, influye negativamente en el de-
sarrollo de la region menos desarrollada porque genera una des-
cualificacién en la mano de obra disponible en esa regién. Ello es
el fruto del mismo trasvase de mano de obra del mercado de traba-
jo secundario de su industria al primario de la regién mas desarro-
llada. La descualificacion resulta no sélo del descenso en la forma-
cion de fa mano de obra sino también del envejecimiento y “femini-
zacién” de la poblacion activa de la regién menos desarrollada. Es-
te proceso, que implica un mercado secundario *‘mas secundario”,
mueve a la baja la productividad en el sector industrial, presionan-
do asl a la baja las eventuales ganancias de productividad -BHATIA
(1.979)-.

En la medida en que esos descensos de productividad se tra-
duzcan en presiones a la baja de los salarios en la regién menos
desarrollada, los correspondientes descensos de capacidad adqui-
sitiva perjudicaran los mercados a los que atiende la produccion,
de ambito local, de la pequefia empresa en tail regién.

2) El comercio Interregional. Merced a su mayor competitivi-
dad, que resulta del aprovechamiento de la economia internas y
externas, asi como de la utilizacién de una tecnologia mas avanza-
da, la gran empresa de la region mas desarrollada domina los mer-
cados primarios de bienes, tanto de equip¢ como de consumeo. Por
tal razén, suministra ese tipo de bienes de la regién menos desarro-
llada.
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La exportacion regional de los bienes de equipo en esa direc-
ci6n favorece a la regién mas desarrollada ya que amplia el merca-
do al que abastece la gran empresa. Ello le permite beneficiarse en
mayor medida de las economias de escala, y de ese modo obtener
un mayor excedente y renta a la region mas desarrollada en su con-
junto. Pero en la medida en que puede haber cierta sustitucion
entre los bienes de equipo de los mercados primario y secundario,
esa exportacién repercute negativamente sobre la regidn menos
desarrollada porque disminuye el mercado al que se enfrenta la
pequefia empresa y por lo tanto el excedente acumulable y la renta
en dicha regién.

Pero el comercio interregional de bienes de equipo no solo ac-
tua favorablemente sobre la regién mas desarrollada y negativa-
mente sobre la regién menos desarrollada por lo que tiene de
ampliacién y reduccién de mercados, respectivamente, de bienes
de eguipo. La tecnologia que incorporan los bienes de equipo
exportados a la regidbn menos desarrollada es concebida para
abastecer unos mercados con una mayor amplitud, como los de la
region mas desarrollada, y para beneficiarse de determinadas eco-
nomias de escala en funcién de dicha amplitud. Por ello -MERHAV
(1.872)- la puesta en funcionamiento de tales bienes de equipo por
la pequefa empresa de la region menos desarrollada, que en el ca-
s0 mas favorable abastece un mercado de ambito regional, y por
tanto de menor amplitud que uno nacional y en cualquier caso re-
gional de la regién méas desarrollada, no le permite a la pequefa
empresa beneficiarse de las economias de escala en la misma me-
dida que la gran empresa. De aqui que la competitividad y por con-
siguiente las posibilidades de expansion de la pequefia empresa
sean inferiores a las de la gran empresa.

En el caso en que esos bienes de equipo se utilicen para la
produccién de bienes de consumo, en la region menos desarrolla-
da, ha de ser cierto, por supuesto, que la amplitud del mercado
primario de bienes de consumo de la regién mas desarrollada que
utiliza esos bienes de equipo es superior a la del mercado -sustitu-
tivo, al menos parcialmente- secundario de bienes de consumo de
la regidn menos desarrollada.

La exportacién de bienes de consumo de la regién mas desa-
rrollada a la regiéon menos desarrollada afecta positivamente a la
acumulacion y renta de la primera, por lo que ileva de ampliacion
de mercado, y negativamente a la segunda no sélo por la consi-
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guiente reducciéon de mercados -al menos en su ritmo de expan-
sion- de la pequefia empresa sino también por lo que ello puede
implicar de desaparicién de algun tipo de produccién local, y consi-
guientemente de disminucién de la acumulacién de capital y de
renta. Los efectos seran tanto mas acentuados, por supuesto,
cuanto mayor sea la sustitucion de bienes. A este respecto, cabe
afirmar que dicha sustitucién en el caso de mercados con renta per
capita relativamente menor, como en la regidén menos desarrollada,
puede operar a través de la renta; esto es, que aunque la
sustitucion no sea considerable, el desplazamiento de los compra-
dores de la region menos desarrollada hacia bienes de consumo
“importados” mas baratos puede producirse a pesar de que no
haya una sustitucién directa.

El altimo mecanismo mediante el cual, a través del comercio
interregional de bienes, se ve favorecida la regién mas desarrotada
y perjudicada la regién menos desarrollada son las elevaciones de
los precios -HOLLAND (1.976)- de los bienes comerciados.

Por sus propias caracteristicas, derivadas de su condicién oli-
gopolista o monopolista, la gran empresa es capaz de fijar los pre-
cios de sus productos -SYLOS LABINI {(1.966)- o cual sélo puede
hacer en mucha menor medida la pequefia empresa. En periodos
de inflacion, siquiera timida, como ia que se registra en momentos
auge, la gran empresa responde incrementando los precios de sus
productos, pero en mayor medida que la pequeiia empresa (8). Este
comportamiento acarrea dos repercusiones. En primer lugar, en ia
medida en que precios mas altos pueden significar mayor exceden-
te, la gran empresa vera aumentar su excedente a un ritmo mas
vivo que la pequeia empresa, y asi su ritmo de acumulacién y de
generacion de renta. Si se trata de bienes de consumo importados
por la regién menos desarrollada, se reduce la capacidad adquisi-
tiva de los trabajadores de la misma y de ese modo el crecimiento
de sus industrias -locales- de bienes de consumo. En segundo
lugar, un mayor crecimiento en los precios de exportacién de la
region mas desarrollada (gran empresa) que en los de la regién
menos desarrollada (pequefia empresa) conlleva una evoluciéon de
ia relacidn de intercambio que es favorable a la primera y negativa
para la segunda. El consiguiente trasvase de riqueza acrecienta el
excedente de la regién mas desarrollada y merma el de la regién
menos desarrollada.

(8) En rigor, habria gue fundamentar el que ei origen de la inflacién radica en la
propia actuacién de la gran empresa.
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3) El sistema financiero nacional. Si bien no es mas que una
condicidn “técnica”, la existencia de un sistema financiero integra-
do a escala nacional facilita la canalizacion de parte dei excedente
de la regién menos desarrollada en direccién a la regidn mas desa-
rrollada en forma de ahorro, reduciendo asi las posibilidades de
acumulacion de la primera. Cabe diferenciar tres tipos de mecanis-
mos en esa canalizacion: el sistema bancario, las bolsas de valores
y la especulacién en la region mas desarrollada.

El sistema bancario nacional, dado el mayor volumen de crédi-
to demandado por la regién mas desarroilada, que se deriva de sus
mayores necesidades de financiacién en razén de un mayor volu-
men de acumulacién, y ello a pesar de que la autofinanciacion de la
gran empresa es mas elevada que la de la pequefia empresa, cana-
liza parte del ahorro generado en la regiébn menos desarrollada
hacia la region mas desarrollada, toda vez que el volumen de credi-
tos concedidos en !a region menos desarrollada es inferior al aho-
rro generado en la misma. Un sistema bancario de implantacion
nacional sirve de instrumento para ese drenaje de ahorro hacia la
region mas desarroliada y actua pasivamente de apoyo para finan-
ciar los mayores volumenes de acumulacion en esa regién (9).

Del mismo modo, la bolsa de valores desempefia aqul un papel
de recaudacion de parte del ahorro creado en la region menos de-
sarrollada, que también beneficia a la regién més desarrollada ya
que esa recaudacion se dirige a la financiacidn de la gran empresa,
establecida sobre todo en dicha regién.

La especulacién en la regién mas desarrollada con fondos
procedentes en la regién menos desarrollada, en sectores tales
como el inmobiliario, facilitada por un proceso de urbanizacion
mas acentuado en la primera, provocado a su vez por una mayor
acumulacion, es, por Ultimo, otra de las vias a través de las cuales
se resta capacidad de crecimiento a la regién menos desarrollada,
en beneficio de la regidn mas desarrollada (10}.

{9 La evidencia empirica a este respecto para los paises industrializados apunta
claramente en esa direccion.

{10) Huelga insistir sobre la veracidad de |a teoria neoclasica acerca del papel que
desempefan las diferencias regionales de tipos de interés en el transvase interre-
gional de capital. Parece obvio que éste no se debe a las diferencias de tipos de
interés entre la regidn mas desarrollada y ia regién menos desarroliada puesto que,
existiendo un sistema bancario nacional integrado, se ragistra un mismo tipo de
interés en todas las regiones.
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4) Salarlos minimos y convenios colectivos nacionales.
Sabemos que la productividad es mayor en la regién mas desarro-
llada. Por tanto, cuando el Estado fija un salario minimo para el
conjunto de la economia estad mermando la capacidad de creci-
miento de la regién menos desarrollada al reducir su excedente,
medida que no afecta en el mismo grado a la regién mas desarrolia-
da. A esa disminucion del excedente, sin embargo, no se sigue un
incremento en la intensidad de capital en la regién menos desarro-
llada. Ello s6lo resuitaria rentable para la pequefta empresa de esa
regién si pudiera ampliar sus mercados para beneficiarse de dicha
elevacion en la intensidad de capital. Ahora bien, no es totaimente
correcto afirmar que la fijacién de un salario minimo nacional es
perjudicial para la regién menos desarroliada porque si por un lado
frena su capacidad de expansion y no genera una mayor acumula-
cidn de capital, por el otro, al menos, mantiene un nivel minimo de
subsistencia para parte de los trabajadores de la region menos de-
sarroitada.

Los convenios colectives nacionales pueden generar efectos
analogos sobre las regiones que ios gue origina un salario minimo
nacional. Los convenios son sectoriales, y se aplican por igual a
todas las regiones. De aqui que la fijacién de un crecimiento sala-
rial para un sector afecte mas negativamente a la regién menos
desarrollada, mermando su capacidad de crecimiento a través de
la reduccién de su excedente. Ahora bien, ocurre que dada la distri-
bucion de empresas -gran empresa y pequefia empresa- entre las
regiones esa disminucién no seria tan generalizada como pudiera
parecer en una primera impresion. La razdn esta en que determina-
dos sectores sdlo existen en una regién. La gran empresa se
encuentra en unos sectores que sélo existen en la regién mas
desarroilada, por lo que la fijacién de un crecimiento salarial para
dichos sectores afecta escasamente la pequefia empresa y por
tanto a la regién menos desarrollada.

5) EIl trasvase directo de capital productivo. Parte del exce-
dente generado por la pequefia empresa en la region menos desa-
rrollada tiende a dirigirse a la regién mds desarrollada. Ello es el re-
sultado de las mejores perspectivas que ofrece esta (ltimaregidény
que hemos recogido en la parte IV, al exponer ias causas internas a
la regién mas desarrollada por las que en ella la acumulacion es
superior a la de la region menos desarrollada. Pero se trata de un
factor de atraccién que s6lo es relevante para algunos sectores de
laregién mas desarrollada.
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En efecto, dada la estructura oligopolistica predominante de
ja regiébn mas desarrollada, ias facilidades de entrada para la pe-
quefia empresa en un sector donde reina la gran empresa son mini-
mas. Entonces, en caso de que las peguefas empresas de la region
menos desarrollada intenten introducirse en la region mas desa-
rrollada s6lo les resta hacerlo en la produccidn de bienes de consu-
mo del mercado secundario. En este caso, se produce efectivamen-
te un trasvase de capital productivo, restando potencialidades de
crecimiento a la regién menos desarrollada y aumentando las de |a
region mas desarrollada.

La imposibilidad virtual de que la pequefia empresa, no solo
de la regién menos desarrollada, penetre en los mercados abaste-
cidos por la gran empresa se explica por el tipo de relaciones que
se establecen entre ambas clases de empresas -SYLOS LABINI
(1.966)- Se trata de una imposibilidad aespacial; es decir, que les
cierra la entrada a cualquier mercado primario de bienes tanto si
éste se encuentra en la regién mas desarrollada como en la region
menos desarrollada -caso de que relajaramos nuestro supuesto
sabre la distribucidn geografica de los mercados de bienes-.

La coexistencia de la gran empresa y la pequefa empresa -que
son conceptos relativos (11)- y en definitiva la coexistencia de
mercados primarios y secundarios se entiende por la misma parce-
lacion que crea la gran empresa. Conforme ésta va abandonando
lineas de produccién, a medida que van surgiendo otras nuevas
que le permiten una mayor capacidad de crecimiento y/o una mayor
rentabilidad, la pequefia empresa se puede ir ocupando de ellas
puesto que esa abor no interrumpe los objetivos de la gran empre-
sa. Para ésta, por tanto, los mercados a los que abastece la peque-
fia empresa con tal produccidn son ‘marginaies”. En términos rela-
tivos, el grado de “sofisticacion” de esos bienes es menor que el
de los bienes producidos por la gran empresa. Por menor
“sofisticacion’ entendemos, como se ha indicado, un nivel de in-
novacién tecnolégica incorporado en esos bienes mas bajo y la uti-
lizacién de una menor intensidad de capital en la produccion de los
mismos. Precisamente por esos comportamientos estancos y por
las ventajas que puede acarrear a la gran empresa la existencia de
ia pequefia empresa (por ejemplo, presiones a l1a baja al crecimien-

(11) Lo gue significa que a medida que tiene lugar la acumulacién en la region
menos desarrollada la pequefa empresa puede liegar a ser gran empresa, pero en
ese momento la gran empresa se habra convertido en una empresa aun mayor.
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to de los salarios, incluso a escala nacional) coexisten ambos tipos
de empresas y de ese modo, junto con todas las causas de orden
espacial comentadas a lo largo de este trabajo, la regién mas
desarrollada sigue atbergando sobre todo a los mercados
primarios, mientra que la regiéon menos desarrollada a los secunda-
rios. Conviene precisar, por otro lado, que la utilizacién por la
“pequefia empresa” de los bienes de equipo importados de la
region mas desarroilada y concebidos para un mercado primario de
bienes es un factor que actua en el sentido de oligopolizar los sec-
tores en que se encuentra y, asi, de tender a suprimir la menciona-
da coexistencia. Parece ser, sin embargo, que esa tendencia es
méas que compensada por el resto de las fuerzas a que hemos alu-
dido que actuan en el sentido de mantener |a divisién de trabajo y
de mercados entre la gran empresa y la pequefia empresa. Dentro
de todo este contexto, la teoria del ciclo del producto adquiere asi
su verdadera dimension explicativa. A diferencia de la opinién de
ciertos autores, VERNON, HIRSCHMAN son complementarios con

la teoria de la coexistencia gran empresa/pequefia empresa de SY-
LOS LABINL.

6. CONCLUSIONES

Nuestra pregunta inicial hacia referencia, como se recordara,
a si el mantenimiento o la reproduccién de los desequilibrios
regionales es explicable a través de la propia dindmica capitalista
0 bien si hay que recurrir a un entramado de causas historicas y/o
geograficas para entender esa reproduccién. En otras palabras:
£ es posible en la actualidad una teoria de desequilibrios regionales
capitalistas 0 es méas prudente limitarse a una descripcién siste-
matica de casos especificos? En nuestra opinién, existen ya ele-
mentos de una suficiente generalidad para presentar la hipbtesis
de gue es la misma dindmica del crecimiento capitalista la que
reproduce esos desequilibrios, aunque no se disponga audn, justo
es seftalarlo, de una teoria en sentido fuerte, con un cuerpo propio
de conceptos.

Intentaremos ahora presentar un “resumen-conclusion”, en el
cual se busca interrelacionar los elementos mas generales que ya
analizamos mas arriba y que como podra comprobarse utiliza tanto
elementos espaciales como aespaciales con objeto de obtener un
“‘modelo” general para interpretar la dinamica del desequilibrio re-
gional.
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6.1. Lareproduccion espacial de la estructura industrial.

La teoria da la localizacion industrial nes suministra el punto
de partida para la explicacién de la reproduccion de los desequili-
brios regionales en cuanto que da cuenta del mantenimiento en el
tiempo de la distribucién espacial de las empresas segin su
dimensiodn.

La gran empresa reinvierte principaimente en la region mas de-
sarrollada por cuanto que en ella dispone de importantes econo-
mias externas que no obtendria en la regién menos desarrollada;
porque alli se situan, ademds, el mercado primario de trabajo y
porque la busqueda de economias de escala, habida cuenta de la
relativa indivisibilidad dei proceso de trabajo, presiona en contra
de la diseminaci6n de las plantas en el espacio. Y, por otro lado,
reinvertird escasamente en la regién menos desarrollada; no
obtendra ahi las mismas economias externas que en la region mas
desarrollada ni dispondra de la mano de obra méas cualificada que
requiere y porgue obviamente desaprovecharia economias propias
de la produccién en gran escala.

La pequefia empresa, por su parte, se reproduce basicamente
en la regién menos desarrollada ya que ahi se encuentra el tipo de
mano de obra que precisa dada su baja productividad. Ademas, es
claro que el tipo de mercados que abastece necesita de una vincu-
lacidn mas estrecha con el comprador. Y, por otro lado, cabe recor-
dar que al no precisar la pequefia empresa de una infraestructura
especial la regién menos desarrollada es su caldo de cultivo
adecuado. Alternativamente, la pequefia empresa no es tan domi-
nante en |la regién mas desarroliada por razones simétricas.

Por altimo, atendiendo a la teoria del ciclo del producto, el
trasvase de lineas de produccion de una regién a otra no va a modi-
ficar la distribucion espacial de la gran empresa y la pequefa
empresa debido a que cuando la fabricacion del producto se tras-
lada a la regién menos desarrollada, nuevos productos de mas alta
“sofisticacién” se producen en la regién mas desarrollada. Es
decir, aun cuando crezca la dimension media de las empresas en la
region menos desarroliada también ocurrir4 igual en la region mas
desarrollada, de tal manera que se mantienen las diferencias relati-
vas.

En resumen, pues, al enfocar dinamicamente la distribucion
espacial de las empresas segun su dimension cabe afirmar: a} que
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el mapa inicial de distribucién, en el cual las grandes empresas se
encuentran, sobre todo en la region mas desarrollada y las
pequefias empresas en la otra principalmente, se reproduce en el
tiempo aun cuando crezca la dimensién media de ambos tipos de
empresas; b) que el mantenimiento de esta distribucién se realiza
debido a factores espaciales propios de la teoria de la localizacion
y a factores relativos a la integracién vertical; y c) que aunque la
creacion de nuevas plantas pueda modificar ligeramente esta dis-
tribucion, elio no tiene gran relevancia en cuanto que, como
sabemos, el grueso de la inversion es realizada en empresas va
instaladas.

Cabe concluir, pues, que la distribucién de las empresas en el
espacio se mantiene en el tiempo de una forma dinamica, encon-
trandonos con que aproximadamente la gran empresa se ubica en
la region mas desarrollada y la pequefa empresa en la region
menos desarrollada. Esta distribucién es el marco para el analisis
de la reproduccién de los desequilibrios de renta entre ambas
regiones.

6.2. La reduccién del excedente de la region menos desarro-
llada y su utilizacidn.

La comprension de las razones que nos explican el menor
volumen de acumulacién en ia regidon menos desarrc!lada puede
dividirse en dos etapas. La primera hace referencia a la salida del
excedente generado en la regién menos desarroilada, mientras que
la segunda a su utilizacion de los perceptores de la region menos
desarrollada de ese excedente restante o disponible en la regién. El
primer aspecto nos daré una idea cualitativa de la diferencia entre
su excedente potencial y su excedentie real, mientras que el
segundo nos explicara la utilizacion de ese excedente real en la
region menos desarroliada -BARAN (1.959)-,

La regién menos desarrollada ve disminuidas sus posibilida-
des de acumulacién y por tanto su tasa de crecimiento de la renta
per capita por diversos factores ya analizados con detalle:
emigracién de mano de obra; convenios colectivos y salarios mini-
mos; comercio interregional de mercancias; sistema bancario; y
sistema bursatil. Estos factores generan un flujo permanente de re-
cursos humanos y de capital de la regidon menos desarrollada a la
region mas desarrollada cuya consecuencia es la disminucion dei
excedente disponible en la primera.
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Ahora bien, el excedente econémico del que puede disponer la
region menos desarrollada, una vez ‘‘descontados” los factores
anteriores, no va a generar todo su potencial por una serie de
caracteristicas internas a la regidn menos desarrollada.

La estructura industrial de la regién menos desarrollada impli-
ca una baja intensidad de capital y por tanto un reducido nivel tec-
nolégico y de productividad. El incremento de productividad se
obtendria, como es sabido, a través de un proceso inversor que
conduzca a la sustitucién de trabajo por capital. A baja productivi-
dad acompafan bajos salarios. Por tanto no existe un fuerte incen-
tivo para sustituir trabajo -relativamente barato- por capital. Pero,
hemos hecho notar también, que los salarios son relativamente
superiores -via salarios minimos nacionales- a la productividad
media, con el consiguiente descenso del excedente. Luego, lo que
se produce es un tipo especial de “equilibric a bajo nivel” entre ba-.
jos salarios, baja productividad y bajo excedente, ya que el proceso
de sustitucion de trabajo por capital tiene pocas posibilidades, por
un lado, por el menor excedente, y pocos incentivos, por el otro, por
los bajos salarios. De forma que el escaso incentivo a ia sustitu-
cién, aunque se vea aumentado un poco por la relacion productivi-
dad/salarios, se compensa por la dificultad que introduce en su
realizacién la desfavorable relacion para la pequefia empresa entre
productividad y salarios ya referida. Asi, las inversiones intensivas
en capital son poco importantes y la productividad apenas
aumenta, con lo que la acumulacién y el consiguiente crecimiento
de la renta se mantienen a un bajo nivel.

La transferencia de lineas de produccién a la regién mencs de-
sarrollada tiene lugar cuando ya no son “punta’” en la regidon mas
desarroilada. Y se ve acompafada por la creacién de nuevas lineas
en ésta regibn que son mas intensivas en capital, mas
sofisticadas. De modo que en el mejor de los casos la acumulacion
en la region menos desarrollada se realizard en industrias cuyas
ganancias futuras de productividad son pocas o en cualquier caso
menores que la previsibles en las industrias de la regién mas desa-
rrolladas, por [0 que el crecimiento de la renta en la primera sera
menor en el futuro, Cobra asi un sentido dinamico la teoria de la
coexistencia pequefia/gran empresa, segun SYLOS LABINI. La pe-
quefla empresa sigue atendiendo mercado “marginales” es decir,
aquetlos que le va cediendo la gran empresa.
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Los mercados locales o regionales que abastece la pequefia
empresa representan otro limite -este desde el lado de la demanda-
a la inversién industrial en la regién menos desarrollada. Los bajos
salarios ya resefiados y el mayor nivel de paro existente en la
region menos desarroilada implican en ésta un mercado estrechoy
poco diversificado que no es precisamente un incentivo a la inver-
sion -NURSKE (1.955)-. Pero este ya de por si limitado tamafo del
mercado propio de ia pequeiia empresa se ve aun mas reducido por
las importaciones de bienes de consumo normalizados de la gran
empresa que, via efecto demostracién -facilitado por la publicidad
de la gran empresa en ios medios nacionales de comunicacion-,
pueden sustituir en parte a los bienes simtlares producidos en la
region, asi como por las importaciones de bienes de equipo de la
region mas desarrollada. Por todo ello, -bajos salarios, mayor nivel
de paro e importaciones de la regién méas desarrollada- el incentivo
para inversiones industriales, que ampliarian la escala de produc-
cidén en las empresas de la regibn menos desarrollada, es muy
escaso.

La estrechez del mercado de la region menos desarrollada
implica, ademas, que las importaciones de bienes de equipo de la
otra regidon con una tecnhologia apropiada para sus grandes
mercados ocasione el desaprovechamiento de las economias de
escala asociada a su plena utilizacién,

Asi, las dificultades a la inversion industrial productiva -inten-
siva en capital y generadora de una produccidn a gran escala- se
dan tanto desde ia oferta como de la demanda. El equilibrio a bajo
nivel ya anotado mas arriba, entre bajos salarios, baja productivi-
dad y bajo excedente empresarial, se refuerza por el pequefic
tamafo del mercado ahora explicado; y al no aumentar aprecia-
blemente la productividad, el mercado no se amplia, cerrdndose asi
el circulo y manteniéndose el equilibrio.

Y, por ultimo, no sélo es que se produzca poca inversidn pro-
ductiva industrial en la regién menos desarrollada, sino que
adema4s los efectos difusores de una inversién dada son menores
que en la regidn mas desarrollada. Y ello por dos razones: a) la es-
tructura industrial de pequefia empresa implica una menor concen-
tracion industrial y por tanto una menor integracién vertical, lo que
determina un menor nivel de demandas intermedias para una inver-
sidn dada; y b) una parte de estas demandas intermedias no seran
satisfechas en la regidn menos desarrollada ya que, como



LA REPRODUCCION DE LOS DESEQUILIBRIOS. .. 43

sabemos, por la teoria del ciclo del producto, el trasvase de lineas
productivas no se realiza de una sola vez, de manera que hasta que
se completa aquél las demandas de bienes de equipo intermedios
se satisfacen por laregién mas desarrollada, lo que implica fuga de
efectos difusores hacia ésta para una inversion dada en la regién
menos desarrollada.

En resumen, la inversion industrial productiva en la regién me-
nos desarrollada para un excedente dado se ve obstaculizada por
“circulos viciosos™ tanto desde la oferta como desdeé la demanda,
circulos que, ademas, se refuerzan mutuamente. La especializa-
cidén asimétrica en lineas atrasadas implica menores ganancias
futuras de productividad. ¥ los efectos difusores para una inver-
sion dada son menores. Todo ello implica: a un menor nivel de
inversién para un excedente determinado; y b) un menor ¢crecimien-
to de la renta para aquel nivel de inversion.

Y come conclusion, de todo lo expuesto hasta aqui, podemos
decir que los desequilibrios entre regiones industrializadas se
reproducen debido a que la estructura espacial de la distribucion
de las empresas segan su dimension se mantiene dinamicamente
estable en el tiempo, 1o que condiciona: a) que las relaciones entre
ambas regiones se concreten en flujos interregionales de recursos,
humanos y de capital desde la regién menos desarrollada a la
regidn mas desarrollada, lo que determina el incremento del exce-
dente disponible en la regién mas desarrollada y su reduccién en la
region menos desarrollada; y b) que la inversién productiva de ese
excedente en la regién menos desarrollada se vea obstaculizada
por su estructura industrial de pequefia empresa y sus efectos difu-
sores disminuidos, mientras que la estructura industrial de gran
empresa en la regién mas desarrollada alienta la inversién y multi-
plica sus efectos difusores. Es decir, esta reproduccion no es
caprichosa ¢ accidental sing que pertenece a la misma dinamica
de acumulacion de capital, que en lugar de conducir a la homoge-
neizacion de los espacios econGmicos mantiene su polarizacion
inicial.

No cabe duda que el “modeio presentado en este trabajo se
centra en un caso muy concreto de desequilibrio regional: el que
existe entre regiones industrializadas. Sin embargo, la considera-
cién de la reproduccion del desequilibrio entre regiones industria-
lizadas y no industrializadas de un mismo pais puede realizarse in-
troduciendo ios obstaculos debidos a los sectores agricola y de
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servicios de la regién menos desarrollada en el “modelo” aqui
expuesto. Ademas, en un modelo mas completo seria necesario
introducir el sector exterior.

L.a sucesiva complicacién del anaiisis nos permitiria construir
un “modelo” tedrico para el caso espafol: reproduccién de los
desequilibrios regionales entre regiones industrializadas y escasa-
mente industrializadas en el marco de una nacion relativamente
“dependiente” del exterior, El (ltimo paso seria introducir el sector
publico para analizar sus intentos y/o posibilidades compensato-
rias. Esperamos realizar esta labor en un futuro trabajo de mayor
extension,
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RESUMEN

En este articulo se intenta explicar de una forma sistematica la reproduccién
de los diferentes ritmos de crecimiento de dos regiones industrializadas de distinto
nivel de desarrollo.

l.a explicacion parte de la desigual distribucién de las empresas segun su
tamano en las dos regiones. Basandose en la mayor implantacién de la gran
emprasa en la region mas desarrollada y de |la pequefia empresa en la menos desa-
rrollada, se analizan tanto los mecanismos de transferencia de recursos y de renta
de la segunda a la primera como aquelios gue ccasionan una mayor acumulacién y
generacidn de renta en la region mas desarrollada.

La conclusidn mas general es que la dindmica capitalista -a través de todos los
mecanismos que se explican- mantiene los desequilibrios iniciales aun a pesar del
crecimiento econdmico de ambas regiones.

RESUME

Cet article est un essai d’explication systématique de |a reproduction des diffé-
rents rythmes de croissance de deux régions industrialisées mais dont le degré de
devellopement est différent.

L’'explication prend pour point de départ la différence entre la répartition des
entreprises selon leur dimention dans les deux régions. Partant du fait que
'implantation de la grande entreprise est plus importante dans la région la plus
developpée, et celle de la petite entreprise plus importante dans la moins develo-
ppée, cet articie analyse tant les mécanismes de transfert de ressources et de reve-
nus de la seconde a la premiére, que les mécanismes qui suscitent une plus grande
accumulation et un plus grand revenu dans la région la plus developpée.

La conclusion générale, est gue la dynamigue capitaliste -a travers tous les
mecanismes qui sont ici expliqués- maintient les déséquilibres iniciaux quand bien
méme la croissance économique ait eu Heu dans les deux régions,
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SUMMARY

The aim of this article is to explain in a systematic way the reproduction of the
different rhythms of growth of two industrial-ized regions with different tevels of
development.

The explanation takes as its point of departure the unequal distribution of the
firms in the two regions according to their size. Basing it therefore on the greater
presence of the big firm in the more developed region and of the small firm in the
less developed region, the article analyzes the mechanisms of transference of re-
sources and income from the latter to the former as well as those which create a
greater accumulation and generation of income in the more developed region.

The most general concclusion arrived at is that, the capitalist dynamic -
working through all the mechnisms explained in the article - maintains the inicial
disequilibrium even in spite of the economic growth of both regions.



